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NUESTRA
MISION

ECLOF tiene una misién muy clara: la de promover la
justicia social y la dignidad humana a través de las micro-
finanzas. Los servicios de microfinanzas le ofrecen a las
personas y alos grupos vulnerables y excluidos el acceso
a recursos de capital que les permitan construir medios
de vida sostenibles. Esto puede abrir un camino desde
la vulnerabilidad a la autosuficiencia y a la estabilidad.

La relacion de ECLOF con los clientes debe ser una aso-
ciacién de igualdad, no ese tipo de relacion unidireccio-
nal entre donante y receptor. Nuestra responsabilidad
consiste en prestar capital bajo condiciones razonables
y adecuadas a las circunstancias de nuestros clientes.
El deber del receptor es el de usar el capital de forma
acorde, y luego devolverlo. Ambas partes se empefian en
hacer todo lo posible, bajo las pautas de los Evangelios,
para ser excelentes administradores de los recursos que
compartimos.

Nuestra prioridad principal es la de llegar a aquellas comu-
nidades vulnerables, especialmente en areas rurales, las
cuales no tienen un facil acceso a las fuentes tradicionales
de financiamiento. Nosotros les apoyamos sin distingo
de género, raza, religién u orientacién politica.

La dignidad humana es nuestra meta: un mundo donde

todos podamos compartir los frutos de la tierra que nos
otorg6 Dios, con seguridad y sin temor hacia el futuro. «
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NUESTROS
VALORES

DIGNIDAD HUMANA

Respetamos el inmensurable valor de cada vida humana.
Hoy en dia, las desigualdades niegan a millones de perso-
nas la posibilidad de disfrutar la vida a plenitud. Nosotros
trabajaremos con el propésito de mejorar la dignidad
humana, de manera tal que todos tengan acceso a los
recursos que necesiten para lograr ser el sustento de sus
familias, empleados, iglesias y comunidades.

JUSTICIA SOCIAL

Todo el mundo tiene derecho a la alimentacién, la edu-
cacién y la salud, a un medio de vida seguro y los bene-
ficios de la vida comunitaria. Vamos a ayudar a nuestros
clientes a reclamar esos derechos a ganarse la vida y el
sustento diario que puede protegerlos contra las cala-
midades, y generar confianza en su capacidad de elegir
su propio futuro.

SOLIDARIDAD

Como conciudadanos de un mundo, vamos a caminar al
lado de nuestros clientes para escuchar sus preocupa-
ciones y para trabajar en asociacién con ellos a medida
que actlan para mejorar sus vidas. A nivel internacional,
nos uniremos, como miembros de la Alianza ACT, asi
como con otras organizaciones para pedir el fin de las
estructuras globales y politicas que perpetuan la pobreza
y la exclusion.

PARTICIPACION

Todos los hombres y las mujeres tienen derecho a elegir
su propio destino. En nuestro trabajo vamos a apoyar
a los grupos vulnerables y marginados. Sin embargo,
como las mujeres, las nifias y los jovenes se ven des-
proporcionadamente afectados por la pobreza, vamos a
centrarnos especificamente en iniciativas que promuevan
su participacion y liderazgo en las decisiones econémicas,
sociales y politicas que dan forma a sus vidas. «



DECLARACION
DEL PRESIDENTE

KIMANTHI MUTUA - PRESIDENTE

Al mirar hacia atras y repasar lo vivido durante el ultimo
afio, me invade una profunda sensacién de orgullo y agra-
decimiento. Orgullo por los logros alcanzados y gratitud
por el compromiso inquebrantable de quienes conforman
nuestra red en Africa, Asia, el Caucaso y América Latina.
Su trabajo cotidiano, muchas veces silencioso, sigue ha-
ciendo realidad la misiéon de ECLOF: empoderar a personas
en situacion de desventaja y vulnerabilidad. Gracias a esa
entrega, comunidades histéricamente excluidas acceden
hoy a inclusion financiera, herramientas para fortalecer
su resiliencia y nuevas oportunidades de desarrollo, incluso
en contextos sumamente adversos.

Desde una perspectiva macroecondémica, 2024 fue un
afno de moderado optimismo en muchas economias emer-
gentes y varios paises mostraron signos de recuperacion.
En varias regiones, la presién inflacionaria disminuy®d,
mientras que las reformas fiscales y los esfuerzos de es-
tabilizacién monetaria lograron recuperar parte de la con-
fianza de los inversores. El aporte del agro, las remesas
y el consumo interno fue clave para sostener el creci-
miento, especialmente en paises de ingresos bajos y
medios. Las reformas estructurales y las inversiones en
infraestructura digital siguieron apuntalando una recuper-
acién mas inclusiva en materia econdémica y de desarrollo.
Sin embargo, los desafios persisten. Las pequefias y mi-
croempresas rurales siguen afectadas por la volatilidad
cambiaria, los vaivenes en las tasas de interés, los obs-
taculos logisticos derivados de conflictos geopoliticos, y
una brecha digital que, en zonas alejadas, sigue siendo
una barrera estructural.

Frente a ese escenario, nuestra labor cobra mas sentido
que nunca. En contextos de inestabilidad, los microcrédi-
tos y servicios asociados se convierten en un pilar estra-
tégico para la estabilidad. No se trata solo de otorgar
préstamos; se trata de devolver dignidad, sembrar espe-
ranza y abrir caminos hacia un futuro mas préspero para
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muchos. Ya sea acompafando a campesinas emprend-
edoras en la India, a comerciantes informales en Uganda
0 a pequenos agricultores en Colombia, nuestra red de-
muestra, dia tras dia, que las finanzas pueden ser un
motor de transformacién social.

Durante 2024, ECLOF expandi6 su presencia en América
del Sury en el Caucaso. Se sumaron nuevas organizaciones
miembro a la red: ABOMCRED en Brasil y Microfin en
Georgia. Esta incorporacién no solo amplia nuestro alcance,
sino que reafirma la confianza en el modelo de ECLOF.

En cuanto a la confirmacién del Consejo de Fundacién de
ECLOF International, despedimos con afecto y recono-
cimiento al Sr. José Egas, y damos la bienvenida a la Sra.
Emma Sandrino y al Sr. Juan Diaz. Ambos, ingenieros civiles
de formacion, aportan una mirada renovadora desde su
experiencia en tecnologias de la informacion, transformacion
digital, gestion de riesgos e inversion de impacto.

Quiero agradecer de corazén a mis colegas del Consejo
de Fundacién, al equipo administrativo de ECLOF
International y, especialmente, a cada institucion miembro:
sus consejos de administracién, sus socios fundadores,
sus gerentes y su personal. Gracias a ustedes, nuestro
impacto no solo se mantiene, sino que se profundiza,
llegando a cientos de miles de vidas con propuestas
concretas y con una misiéon que nos une.

De cara al 80° aniversario de ECLOF, que celebraremos
en 2026, renovamos nuestro compromiso con la justicia
social y la dignidad humana, a través de una red de mi-
crofinanzas que sigue creciendo con valores, propdsito
y vision de futuro. «
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OPERACIONES
Y ALCANCE

AFRICA

USD 6.16 M Cartera global
22 % de Cartera en riesgo > 30 dias

57,474 Clientes

26 Sucursales

289 Miembros del personal
140 Oficiales de crédito

(48 % del personal)

AMERICA
LATINA

USD 25.86 M Cartera global
10 % de Cartera en riesgo > 30 dias

26,762 Clientes

40 Sucursales

281 Miembros del personal
123 Oficiales de crédito
(44 % del personal)

ﬁ Individual i% Institucional i Mujeres i Rural
m Grupal ﬁ Jévenes ﬁ Agricultura
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SERVICIOS INNOVADORES
A CLIENTES

ECLOF hace especial hincapié en comprender las ne-
cesidades y preferencias de los diferentes grupos de
clientes de bajos ingresos, y en adaptar los servicios y
mecanismos de entrega a dichos beneficiarios. Disehar
productos y servicios que se ajusten a las necesidades de
los clientes no es solo un principio fundamental del des-
empeio social en materia de microfinanzas, sino también
el motor que impulsa el éxito y potencia el alcance de las
instituciones de microfinanzas. Los jovenes son uno de
los grupos de destinatarios a los que ECLOF se dedica de
manera especial: a pesar de ser el recurso humano mas
grande, se estima que 8 de cada 10 jovenes en todo el
mundo estan excluidos del sistema econémico y financiero.

En la industria se considera de manera general que po-
tenciar las capacidades de los clientes aumenta en gran
medida la probabilidad de alcanzar un impacto social
positivo. Uno de los componentes clave del servicio que
ECLOF presta a sus clientes es la capacitacion en tema-
ticas como gestion financiera, presupuesto, servicios
financieros digitales, préstamos verdes, emprendeduris-
mo, mejoras en el hogar o agricultura sostenible. Estos
servicios benefician a los clientes y sus familias, ademas
de mejorar el cumplimiento con los pagos y aumentar la
fidelidad de los clientes hacia ECLOF. La digitalizacion es
crucial porque permite que los servicios de microfinan-
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zas lleguen a mas personas, especialmente a quienes
viven en zonas pobres y de dificil acceso. En Kenia, el
servicio de préstamos moviles de ECLOF — operado a
través de la app M-Pesa — permite a los usuarios acceder
rapidamente a créditos de emergencia. Esta solucion
reduce los tiempos de aprobacion, minimiza el uso de
papel, alivia la carga operativa del personal de campo,
mejora la transparencia y optimiza el servicio general al
cliente. El testimonio desde Georgia muestra como las
finanzas digitales ayudaron a transformar una pasién en
un emprendimiento exitoso.

Las microfinanzas también estan facilitando el acceso
a la energia solar en comunidades de bajos ingresos
mediante opciones de pago flexibles y con importes
accesibles. Este enfoque innovador no solo mejora la
calidad de vida, sino que también fomenta la adopcién
de energia limpia y sostenible. El Programa de Crédito
ECO de ECLOF en Armenia es un ejemplo concreto de
esta estrategia: ofrece préstamos verdes accesibles para
instalaciones solares, junto con asesoramiento técnico
especializado que ayuda a los emprendedores a lograr
sus metas. Un caso real en Armenia muestra como la
combinacion de innovacion sostenible y finanzas inclusivas
puede impulsar el desarrollo econémico y la resiliencia
ambiental a largo plazo.

4 ECLOF ARMENIA



ECLOF ARMENIA

Cultivar el futuro con energia solar
La historia de Vahe Chatinyan

Armenia avanza hacia una transicion
energética basada en fuentes renova-
bles, y la energia solar se ha vuelto
un pilar clave de ese proceso. En ese
camino, las instituciones de microfi-
nanzas como ECLOF cumplen un rol
esencial al hacer que la energia solar
se vuelva accesible y asequible para
personas y comunidades de todo el
pais. Desde 1999, ECLOF Armenia viene
trabajando para empoderar a pequefios
agricultores, microemprendedores rura-
les y pequefias empresas, facilitando
el acceso a servicios financieros. En
respuesta al creciente interés por solu-
ciones sostenibles, en 2023 lanzé su
Programa ECO Credit, disefiado espe-
cificamente para financiar la instalacion
de sistemas de energia solar. Hasta la
fecha, mas de 300 personas han ins-
talado soluciones solares con apoyo
crediticio de ECLOF. El volumen total
de préstamos desembolsados supera
los 800 millones de drams armenios.
Aparte del financiamiento, ECLOF
brinda asesoramiento para que cada
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cliente pueda elegir la solucion solar
mas eficiente y adecuada a su realidad.
Los clientes reportan una notable
reduccion en sus facturas de electri-
cidad e ingresos adicionales al vender
el excedente energético alared eléctrica.
Frente al crecimiento sostenido de la
demanda, ECLOF contintia gestionando
nuevas oportunidades de financiamiento
para ampliar sus programas ECO, con
impacto directo en los ingresos familiares
y en el desarrollo de una infraestructura
energética mas sostenible.

TESTIMONIO DE CLIENTE
VAHE CHATINYAN

A sus 44 afos, Vahe Chatinyan
— padre de tres hijos y emprende-
dor con vision de futuro — ha logrado
transformar no solo su negocio, sino
también su comunidad. Su historia
comenzdé con un pequerfio almacén.
Pero todo cambid cuando participé en

~ Sistema solar instalado en la granja de Vahe.

< Vahe Chatinyan

un taller sobre financiamiento agricola,
organizado por la sucursal de ECLOF
en Stepanavan. Alli Vahe detecté una
oportunidad. Gracias a los créditos
de ECLOF, empezd por cultivar sus
tierras y, con el tiempo, arrendo par-
celas adicionales para sembrar papa,
trigo y maiz. Durante los ultimos ocho
anos, fue mejorando su equipamiento,
fortalecid su capacidad de almace-
namiento y tomd una decision estra-
tégica: invertir en energia verde. Asi,
instalé un sistema solar financiado por
ECLOF que hoy le permite reducir sig-
nificativamente los costos eléctricos
de su granja. Sin embargo, el impacto
de su emprendimiento no termina alli.
Hoy Vahe genera empleo estacional
para entre 20 y 25 mujeres de la zona,
ademas de ofrecer trabajo permanente
a tres lugarefios. La historia de Vahe es
un claro ejemplo de cdmo la inclusion
financiera y las soluciones ecoldgicas
pueden impulsar el crecimiento eco-
noémico y promover la sostenibilidad
a largo plazo en Armenia.



Del papeleo al celular
El salto digital hacia una banca inclusiva y eficiente

El acceso al financiamiento para
comunidades desatendidas es un
pilar fundamental en la teoria del
cambio de ECLOF. Conscientes de
ello, en ECLOF Kenia apostaron por
la transformacion digital como es-
trategia para acercar servicios, agi-
lizar operaciones y promover una
inclusion financiera real, incluso en
zonas remotas.

Al incorporar herramientas tecnolé-
gicas, ECLOF empodera a sus clien-
tes, mejora su eficiencia y favorece
un crecimiento sostenible. Basta con
ver el caso de Vincent, integrante del
grupo de ayuda Samia, en Kisumu.
Antes, obtener un préstamo implica-
ba largos traslados, papeleo intermi-
nable y dias de espera. Hoy, gracias
a los procesos digitales de ECLOF,
todo ocurre de forma agil y sencilla.

Vincent cuenta: «Solicité un présta-

mo desde el celular usando la aplica-
cion MCash de ECLOF, y en cuestion

10

de minutos, tenia el dinero en mi
cuenta de M-Pesa. Ni siquiera tuve
que cerrar mi negocio para acceder
al crédito. »

La integracion fluida con M-Pesa y el
Banco Cooperativo permite a clientes
como Vincent recibir desembolsos,
hacer pagos o consultar saldos sin
pisar una sucursal. Automatizar los
pagos y eliminar las conciliaciones
manuales redujo significativamente
los errores y retrasos, y mejoré enor-
memente la experiencia del usuario.
Antes de 2022, ECLOF Kenia enfren-

4 ECLOF Kenia ofrece pagos digitales
agiles, impulsando la inclusion financiera
y la prosperidad local.

taba procesos engorrosos: expe-
dientes voluminosos, formularios en
papel y cargas manuales que atra-
saban la aprobacién de créditos.
Eso cambié con la app MFI Expert,
que permite a los oficiales de campo
registrar nuevos clientes, iniciar so-
licitudes y enviarlas en tiempo real,
directamente desde el lugar de en-
cuentro. Nancy, oficial de crecimiento
y relaciones, lo explica asi: «Ahora
capturo toda la informacioén en la
app. Ya no hay que andar con pa-
peles ni volver a la oficina a entregar
formularios. El préstamo va directo
a aprobacion. »

Impacto visible de la digitalizacion:

ECLOF International - Informe anual 2024



ECLOF KENYA

Para incluir también a aquellos clien-
tes que viven en zona rurales o pe-
riurbanas y no tienen smartphones,
ECLOF Kenia lanzé USSD, una pla-
taforma que funciona en cualquier
celular basico. Asi, el acceso a finan-
ciamiento se extendié a las comu-
nidades mas vulnerables y remotas.
Con solo marcar un cédigo, los usua-
rios pueden consultar saldos, solici-
tar préstamos o pagarlos a través de
M-Pesa. Hoy, més del 60 % de los
prestatarios activos de ECLOF usa
este sistema.
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Mutiso, agricultor de Machakos, co-
menta: « Ya no necesito viajar ni pedir
prestado un celular para ver mi saldo
o pagar. Solo marco *576# y listo. »

Ademas, ECLOF Kenia digitalizé su
gestion documental con Microsoft
SharePoint y firmas digitales. Los
procesos de aprobacién, que an-
tes requerian firmas fisicas y envio
de papeles, ahora se realizan en li-
nea, al instante y de forma segura.
¢ El resultado ?

Samuel, gerente de crédito de ECLOF,
lo resume asi: «Apruebo solicitudes
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4 Préstamos aprobados de inmediato,
atoda horay en todo lugar.

de crédito incluso cuando estoy de
viaje o en terreno. Es rapido y seguro. »

La transformacién digital de ECLOF
Kenia demuestra que la tecnologia
no es solo una herramienta operati-
va, sino un verdadero puente hacia
la dignidad, el acceso y el empode-
ramiento. Cada microcrédito instan-
taneo, cada transaccién via USSD y
cada pago automatizado derriban
barreras financieras, impulsando la
misién de ECLOF: construir una in-
clusién financiera sostenible.

«Digitalizarnos nos permitio atender
a nuestros clientes de forma mas ra-
pida, eficiente y segura, sin perder el
contacto humano que define nuestro
vinculo con las comunidades », afir-
ma Esther Moyi, directora ejecutiva
de ECLOF Kenia. «
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Las finanzas digitales ayudaron a Luka a
construir un prospero negocio de mascotas

Microfin, una pequefia institucién de
microfinanzas con sede en Tiflis, fa-
cilita el acceso al financiamiento para
microemprendedores. Desde hace
mas de diez afios, ofrece créditos sin
burocracia, lo que permite a las per-
sonas enfocarse en hacer crecer sus
negocios en lugar de lidiar con proce-
sos bancarios engorrosos. En 2024,
Microfin se integrd a la red ECLOF, en
una alianza estratégica que combina
fortalezas, conocimientos e innovacion
para mejorar la atencién a los clientes.

El equipo de expertos de Microfin ges-
tiona toda la documentacion, realiza
evaluaciones comerciales y coordina
la firma de contratos directamente en
el lugar de trabajo, evitando asi visitas
innecesarias a oficinas y garantizan-
do una experiencia fluida. Ademas,
los clientes pueden pagar sus prés-
tamos en terminales de pago digital
distribuidos por toda la ciudad, lo
cual refuerza la confianza y fomenta
vinculos duraderos.
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LUKA KIGHURADZE

Luka Kighuradze, estudiante de medi-
cina de 24 arnos, es propietario de
Zoo Shop, una tienda de articulos
para mascotas en Mtskheta, Georgia.
Con los ingresos de su negocio finan-
cia sus estudios universitarios y, al
mismo tiempo, promueve el cui-
dado responsable de los animales
en su comunidad.

Curiosamente, Luka solia tener miedo
de los animales. Todo cambio cuando
rescatd a un perro callejero: ese
gesto despertd su vocacion. Como
no tenia historial crediticio, en un
principio le resultd imposible acce-
der a financiamiento bancario para
expandir su tienda. Fue entonces
cuando Microfin intervino. Con su pri-
mer préstamo, Luka amplio su oferta
de productos y contraté empleados

4 Luka en su Zoo Shop.

locales. Mas adelante, un segundo
crédito le permitio incorporar servi-
cios de peluqueria para mascotas.

Ademas del financiamiento, recibid
asesoramiento continuo y capacita-
ciones en educacion financiera de
parte del equipo de Microfin. Luka
también se ha convertido en un refe-
rente local, promoviendo la adopcion
responsable de animales y concienti-
zando sobre el bienestar animal. Hoy,
su emprendimiento genera empleo
y aporta al desarrollo econdmico de
Mtskheta. Su historia demuestra como
el acceso a soluciones financieras
accesibles puede transformar vidas
y fortalecer las economias locales
desde sus raices. o

ECLOF International - Informe anual 2024



ALCANCE RURAL
Y AGRICOLA

Los habitantes rurales necesitan poder ahorrar, pedir
préstamos, invertir y proteger a sus familias contra el
riesgo. Sin embargo, debido a sus bajos ingresos o
falta de garantias, muchas veces se ven privados del
acceso a préstamos bancarios y otras instituciones
financieras formales. Y para aquellas instituciones
dispuestas a reducir la brecha, los desafios son nu-
merosos: la infraestructura es escasa o inexistente en
zonas rurales, los clientes estan dispersos, los costos
de transaccion son elevados y los rendimientos agrico-
las pueden variar debido a factores incontrolables.

ECLOF aborda estas problematicas mediante servicios
financieros y no financieros arraigados en la comu-
nidad, dirigidos a habitantes rurales y agricultores.
Alrededor del 60 % de los clientes de ECLOF a nivel
mundial viven en zonas rurales y 36 % de la cartera de
préstamos se destina a préstamos agricolas. ECLOF of-
rece productos y servicios personalizados accesibles
para clientes en la base de la piramide, que les ayudan
a desarrollar capacidades y aumentar rendimientos
mediante capacitaciéon y vinculos con el mercado, y
reducir riesgos mediante microseguros y préstamos
de emergencia.

“4 ECLOF KENIA

Los pequenos agricultores producen una gran parte de
los alimentos del mundo, especialmente en paises en
desarrollo, donde generan hasta el 70 % de la produc-
cion. Sin embargo, enfrentan serios desafios: acceso
limitado a financiamiento, herramientas, capacitacion
y derechos seguros sobre la tierra. ECLOF trabaja di-
rectamente en estas comunidades para ayudarlos a
superar esas barreras. A través de casos reales en
Filipinas, Colombia y Republica Dominicana, vemos
como el acceso al apoyo y los recursos adecuados
puede transformar las practicas agricolas, aumentar
los ingresos y fortalecer la seguridad alimentaria.

Empoderar a las comunidades rurales mediante el
emprendedurismo es una herramienta poderosa para
reducir la pobreza, frenar la migracion y generar em-
pleo. El caso de Sri Lanka muestra coémo el acceso
a servicios financieros puede ayudar a personas en
zonas remotas a iniciar pequenos negocios, sostener a
sus familias y construir economias locales mas sélidas.

13
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ECLOF FILIPINAS

Crecer con la marea
La transformacion de Alicia en el cultivo de algas marinas

Nacida en el seno de una familia
agricultora en Coron, Palawan, Alicia
Balmonte formé su propio hogar a los
22 afos. En busca de estabilidad, se
muda junto a su esposo, César, a la
isla de Nangalao, donde ella adminis-
traba un pequefo almacén mientras
que César trabajaba en labores agri-
colas en el continente.

Tiempo después se trasladaron a
Taytay, también en Palawan, pero
los ingresos de la agricultura no al-
canzaban para sostener a la familia,
que seguia creciendo. Inspirados por
vecinos, en 2013 comenzaron a de-
dicarse al cultivo de algas marinas.
Al principio trabajaban como jorna-
leros, hasta que lograron ahorrar lo
suficiente para invertir en lineas de
cultivo propias. Su primera cosecha
rindié apenas 1000 pesos, lo que les
dejo en claro la necesidad de contar
con mas capital para establecer su
propia granja.
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En 2021, una amiga le hablé a Alicia
del programa de crédito de ECLOF
Filipinas, y obtuvo su primer présta-
mo de 10.000 pesos. Sus jornadas
comienzan antes del amanecer: pre-
para la comida para la familia y luego
trabaja codo a codo con César en sus
cultivos de arroz y algas. Alicia sue-
le repetir una frase que la guia: «Dij
baleng kami ay maghirap, basta ang
mga anak namin ay makaraos » («No
importa que debamos sacrificanos,
lo importante es que nuestros hijos
salgan adelante »). Hoy, dos de sus
hijos trabajan en el extranjero y otros
dos estudian en Manila.

Gracias al apoyo de ECLOF, Alicia
y César convirtieron su emprendi-
miento en una granja certificada de
9 hectareas. Pasaron de ser trabaja-
dores a empleadores, y ahora cuen-
tan con compradores habituales que
recogen el producto directamente en
la granja de cultivo, asegurando in-

4 Donde crece el alga marina, crece Alicia.

gresos constantes. Cada cosecha les
deja alrededor de 70.000 pesos, que
destinan a gastos familiares e inver-
siones en transporte: un triciclo y una
pequeia embarcacién — bautizada
Puppet — para hacer entregas. En
2023, ampliaron y remodelaron su
casa, convirtiéndola en una estruc-
tura de concreto.

Con 49 afios, Alicia proyecta expandir
la granja, aumentar la produccién y
reabrir una tienda junto al mar. Con
fe y dedicacion, ella y César siguen
trabajando en el cultivo de algas para
construir un futuro mejor para su fa-
milia y su comunidad.
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ECLOF SRI LANKA

Del duelo al crecimiento

La historia de superacion de Siva Shanthi

i.}}’ il

En la aldea rural de Dharmapuram, en
el distrito de Kilinochchi (Sri Lanka), la
historia de Krishna Sami Siva Shanthi
es un testimonio vivo de resiliencia y
fuerza interior. Tras perder a su espo-
so durante la guerra, quedo a cargo
de su pequefio hijo y de sus padres
mayores, enfrentando en soledad las
dificultades cotidianas de la vida con
€SsCasos recursos econdémicos.

Siva Shanthi tenia un talento valioso:
sabia confeccionar ropa. Pero tras la
muerte de su esposo, sin apoyo fi-
nanciero, iniciar su propio taller se
volvia un suefo inalcanzable. Esa
situacién cambié cuando ECLOF Sri
Lanka apareci6 en su camino, justo
en el momento mas critico. Gracias
al programa de crédito de ECLOF Sri
Lanka, recibié un primer préstamo
de 50.000 rupias, con el que pudo
comprar sus primeras maquinas de
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coser y montar un pequeno taller
de costura. Méas adelante, al reco-
nocer su compromiso y potencial,
ECLOF le otorgd un segundo crédito
de 100.000 rupias, que le permitié
ampliar su produccion y fortalecer
su emprendimiento.

Siva Shanthi hizo crecer su negocio
hasta lograr estabilidad financie-
ra y hoy se ha transformado en un
ejemplo a seguir en su comunidad.
Ademas, ensefia gratuitamente cos-
tura a otras mujeres de la zona. Su ta-
ller es reconocido en la aldea y hoy no
tiene dificultades para brindar sostén
a su familia. Siva planea ampliar su
espacio de formacion, adquirir mas
maquinas de costura y diversificar su
produccién con mufiecos artesanales
y articulos decorativos.

< Siva Shanthi confecciona su camino

ala independencia.

Al mirar hacia atras, Siva Shanthi
confiesa: «Después de perder a mi
esposo, nunca imaginé que podria re-
construir mi vida. Gracias al apoyo de
ECLOF Sri Lanka, aseguré un futuro
para mi hijo y abri caminos para otras
mujeres de mi comunidad. Estoy
profundamente agradecida por esta
segunda oportunidad». Su recorrido
refleja que el acceso financiero es una
herramienta capaz de reconstruir vi-
das, empoderar mujeres y fortalecer
comunidades desde sus bases. «
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ECLOF COLOMBIA

Mujeres al frente
El camino de superacion de Mariela

En las zonas rurales de Colombia,
las mujeres agricultoras trabajan
sin descanso. Administran parcelas,
crian a sus hijos, cuidan del hogar.
Sin embargo, su aporte muchas
veces pasa desapercibido. ECLOF
Colombia esta decidida a cambiar
esa realidad. Combinando servicios
financieros con capacitacion prac-
tica, ECLOF Colombia empodera a
familias agricolas enteras, poniendo
especial énfasis en las mujeres cam-
pesinas. A través del acceso al cré-
dito, el acompafiamiento técnicoy la
formacién inclusiva, muchas de ellas
estan asumiendo roles de liderazgo,
creando emprendimientos y tomando
en sus manos el rumbo de su futuro.

TESTIMONIO DE CLIENTE
MARIELA RONCANCIO

Mariela Roncancio, vecina de la ve-
reda La Concepcidn, en el municipio
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de Combita (Boyaca), participd junto
a su esposo Marco en una instancia
de formacion brindada por ECLOF
Colombia. A partir de esa experien-
cia, comenzaron a aplicar practicas
agricolas sostenibles, entre ellas la
produccion de fertilizantes organicos
y la implementacion de una huerta ho-
garefia. Esto no solo mejord la pro-
ductividad, sino también el cuidado
del entorno.

Con las nuevas herramientas adqui-
ridas, Mariela decidid lanzar un mi-
croemprendimiento: comenzo a ven-
der productos frescos y elaborados,
como vegetales, lacteos y comidas
elaboradas con insumos provenientes
de su produccion y fertilizantes recicla-
dos a patrtir de residuos domiciliarios.
Abrid un pequerio local en Coémbita,
donde hoy atiende personalmente a
una clientela que crece dia a dia.

El éxito de su emprendimiento no solo
incrementd los ingresos del hogar, sino

4 Mariela Roncancio en su emprendimiento
en el municipio de Combita.

que también le permitié a Mariela ga-
nar autonomia y mayor participacion
en decisiones financieras. Gracias al
acceso al microcrédito que le otorgd
ECLOF Colombia, pudo ampliar su ne-
gocio, mejorar su capital de trabajo y
aumentar su capacidad de resiliencia.

La historia de Mariela es reflejo del
compromiso de ECLOF Colombia con
el empoderamiento de las mujeres
rurales, integrandolas en actividades
agroproductivas rentables. Se trata
de una estrategia que apunta a re-
ducir brechas de género, dinamizar
las economias locales y contribuir a
los objetivos globales de equidad,
reduccion de la pobreza y produc-
cion sostenible. Al apoyar a mujeres
como Mariela, ECLOF demuestra que
el cambio real comienza con una opor-
tunidad. Y cuando las mujeres cam-
pesinas prosperan, muchas personas
a su alrededor también lo hacen. «
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ECLOF REPUBLICA DOMINICANA

Dignidad sin dejar su tierra
La historia de Eladio Moreno

La historia de Eladio Moreno comien-
za en él area rural dominicana, en un
hogar modesto donde el trabajo y
la esperanza marcaron sus prime-
ros anos de vida. Desde pequeno,
Eladio observo el esfuerzo de su fa-
milia por salir adelante, y eso lo im-
pulsé a sofar en grande. En 2012,
decidio emigrar a Panama en busca
de mejores oportunidades.

Sin embargo, la vida en el extranjero
no fue sencilla. Eladio pasé por dis-
tintos empleos, adquirié nuevos ofi-
cios y, con constancia, logré ahorrar
con un objetivo en mente: iniciar un
emprendimiento acuicola en su tie-
rra natal. Sin embargo, la llegada del
COVID-19 trastoco sus planes. Ante
la falta de ingresos y la creciente in-
certidumbre, decidié que lo mejor era
regresar a Republica Dominicana.
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Ya de regreso, retomé su idea original:
queria construir una granja piscicola,
aunque era totalmente inexperto en el
rubro. Se acercé a CoopEclof en bus-
ca de apoyo para poner en marcha
Su negocio.

CoopEclof supo ver el potencial
detras del proyecto y le otorgd su
primer préstamo. Con ese impulso,
Eladio construy6 su primer estanque
y se dedicé por completo a formarse
en la actividad. Estudid, consulté con
especialistas y enfrenté cada obsta-
culo con la misma determinacién que
lo habia sostenido a lo largo de su
desafiante camino de emigracion.

4 Eladio Moreno en su granja,

alimentando a sus peces.

Poco a poco, el emprendimiento co-
menzo a rendir frutos y Eladio rein-
virtié en dos estanques mas. Con el
tiempo, logré escalar la produccion
y empezé a abastecer de pesca-
do fresco a una clientela cada vez
mayor. Hoy, su emprendimiento no
solo garantiza el sustento de su fa-
milia, sino que también dinamiza la
economia local al generar empleo y
nuevas oportunidades.

«El apoyo de CoopEclof fue decisivo.
Sin ellos, no estaria donde estoy hoy »,
reafirma Eladio. Su recorrido demues-
tra que hasta una idea desconocida
se puede transformar en una empresa
prospera. Incluso cuando todo parece
jugar en contra, con esfuerzo y dedi-
cacion, todo es posible. o
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APOYO DE LAS IGLESIAS
Y LAS COMUNIDADES

Las iglesias y comunidades desempefian un rol clave en
nuestra mision: brindan ayuda econémica y proporcio-
nan herramientas y materiales para apoyar la labor de los
emprendedores, mejorando asi el impacto del préstamo
al establecer conexiones con su red de colaboradores
y conectar a ECLOF con posibles beneficiarios.

Nuestra labor no seria posible sin el apoyo de otras
organizaciones cristianas, como Partners Worldwide.
Su presidente y director ejecutivo, Bob Vryhof, destaca
coémo Partners Worldwide y ECLOF suman fuerzas para
ofrecer intervenciones que abren verdaderas oportu-
nidades a pequenos emprendedores.

Las comunidades vulnerables en paises en desarrollo
enfrentan cada vez mas presién debido al aumento de
la inflacién, la inestabilidad politica y el incremento del
costo de vida. Con el acompafnamiento de las iglesias,
ECLOF contintia apoyando a pequefios agricultores y
microemprendedores mediante asistencia técnica que
les permite adaptarse y salir adelante. Un estudio de
caso en Myanmar demuestra como los servicios de
ECLOF han permitido a muchas personas enfrentar
multiples crisis y sostener sus medios de vida.
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El crédito grupal ofrece una via de acceso al financia-
miento para personas que no cuentan con garantias tra-
dicionales. Este tipo de grupo se conoce cominmente
como grupo de solidaridad o grupo de autoayuda (SHG),
y suelen tener entre 6 y 20 integrantes. En India, ECLOF
impulsa a mujeres campesinas mediante estos grupos,
ofreciéndoles préstamos y formacién para mejorar sus
ingresos y reducir su nivel de endeudamiento. Este afo,
ECLOF en Uganda implement6 un modelo similar para
llegar a los sectores mas vulnerables, promoviendo la
inclusion financiera y el desarrollo comunitario.

En Ecuador y Brasil, ECLOF impulsa el desarrollo de
comunidades rurales ofreciendo a pequefios negocios
y agricultores recursos financieros y no financieros que
les permiten invertir, crecer y mejorar su calidad de vida.

“4 ECLOF COLOMBIA



ECLOF INDIA

De docente universitaria a empresaria
El camino emprendedor de Devika

Devika, una emprendedora de
47 afios del distrito de Dindigul, en
elestado de Tamil Nadu, ha construi-
do su negocio con esfuerzo y perse-
verancia. Con el titulo de Ingenieria
Mecanica, inicié su carrera como
docente en una universidad privada.
Sin embargo, su espiritu emprende-
dor pronto la impulsé a seguir una
nueva pasion.

En 2016, se integré al Grupo de
Responsabilidad Solidaria « Sri
Sakthi» de ECLOF India en su al-
dea, en calidad de animadora. Para
fomentar el crecimiento econémico
rural, ECLOF otorga préstamos sin
garantia a pequefos emprendedo-
res y agricultores, bajo esquemas de
garantia colectiva. Como animadora,
Devika formaba grupos, orientaba a
las prestatarias y facilitaba el funcio-
namiento de los créditos.
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Esa experiencia transformé su forma
de ver las cosas y la inspird a lan-
zarse como emprendedora. Con el
apoyo de ECLOF India y de su espo-
so, fundé IYYARA Cartons. Comenzd
con dos clientes que le encargaban
30.000 cajas cada uno. Tras siete
ciclos de crédito, logré invertir en
maquinaria para corte, impresion y
ensamblado de cartones. Su cartera
de clientes creci6 a 13, y la produc-
cién supero las tres toneladas por
cliente. La demanda aumentaba con
la temporada de frutas hasta que sus
cajas comenzaron a exportarse a
Australia, lo que marcé un hito clave.

4 Con dedicacién y trabajo en equipo, Devika

y su esposo gestan cada caja en su negocio
IYYARA Carton, construyendo no solo
envases, sino también un futuro juntos.

Durante los periodos de mayor ac-
tividad, su esposo, sus dos hijos
adultos y su madre se suman al tra-
bajo, convirtiendo al emprendimiento
en una verdadera iniciativa familiar.
Actualmente funciona en tres locales
alquilados que, en conjunto, suman
585 metros cuadrados, destinados
a produccién, almacenamiento de
materias primas y productos termi-
nados. A futuro, suefa con tener un
Unico espacio propio para hacer mas
eficiente el trabajo.

Ademas del éxito empresarial, Devika
también alcanzo una meta personal:
construyd su propia casa, a la cual
pronto se mudara. Al mirar hacia
atras, afirma con conviccién: «Sin
lucha no hay progreso ». Agradece
a ECLOF por empoderar a mujeres
como ella a perseguir sus suefios y
convertirlos en realidad. «
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Resiliencia en medio de la incertidumibre
Myanmar frente a la adversidad

En 2024, el conflicto interno desplazé
a mas de 3,5 millones de personas y
empujé a muchas otras a la pobreza.
La economia del pais sigue siendo
fragil, y con ello se agravan las des-
igualdades y se interrumpen servi-
cios esenciales como la educacion,
la seguridad alimentaria, la salud y el
empleo. A pesar de este panorama
adverso, instituciones de microfinan-
zas como ECLOF Myanmar mantienen
firme su compromiso con las comuni-
dades mas vulnerables. Desde 1959,
ECLOF ha sabido sortear multiples cri-
sis, demostrando una gran capacidad
de adaptacion y resiliencia.

DAW SAN SAN WIN

El municipio de Hlaing Thar Yar, en la
Division de Yangon, es un punto de
llegada para personas migrantes que
huyen de desastres naturales, conflic-
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tos o que buscan oportunidades labo-
rales. Alli, muchos de sus habitantes
— obreros industriales, vendedores
ambulantes y pequefios comercian-
tes — enfrentan desafios econdmicos
y estructurales constantes.

Daw San San Win, madre de dos
hijos y de 49 afios, llegd a este mu-
nicipio luego de que el cicldn Nargis
destruyera su aldea. Con un millon
de chelines kenianos de capital,
monté un pequefio puesto de co-
mida callejera, pero para sostener-
lo tuvo que recurrir a prestamistas
informales que cobraban intereses
muy altos. Ahogada por las deudas,
decidid acudir a ECLOF, donde obtu-
vo un préstamo de 600.000 chelines
kenianos que complementd con sus
propios ahorros.

Su negocio empezd a prosperar, ge-
nerando ingresos de al menos 20.000
chelines kenianos diarios. Ella misma
lo resume asi: « Unirme a ECLOF mar-

4 Daw San San Win, en su puesto
de comida tipica de Myanmar.

co un antes y un después. Pude libe-
rarme de prestamistas abusivos y dar-
le a mi familia un respiro econdémico. »

En los dltimos cuatro afios, con el
respaldo de ECLOF, Daw logro hacer
crecer su emprendimiento, superar la
pandemia de COVID-19 y mantener
a sus hijos en la escuela. Hoy vive
en una casa alquilada cercana a su
puesto, lo que le ahorra tiempo y
gastos de transporte.

Recientemente, su hijo mayor abrio un
taller de reparacion eléctrica gracias
a un crédito de ECLOF. Ella cuenta:
« Tener dos fuentes de ingreso nos
da un respiro. Suefio con tener una
casa propia. El futuro de Myanmar es
incierto, pero con el apoyo de ECLOF
creo que podemos lograrlo ». La his-
toria de Daw refleja la fortaleza de las
comunidades birmanas y el papel
esencial que juega la microfinanza
para que puedan enfrentar la adversi-
dad con esperanza y determinacion. e
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ECLOF UGANDA

La Unidn hace la fuerza
La transformacion gracias al crédito grupal

Ve

ECLOF Uganda trabaja con microem-
prendedores y pequenos produc-
tores tanto en zonas rurales como
urbanas. En 2024, tras participar del
indice MFI de 60 Decibels, ECLOF
identificé la necesidad de ampliar su
alcance entre poblaciones de bajos
ingresos a través del fortalecimiento
de los préstamos grupales.

Este enfoque resulta clave para fa-
cilitar el acceso al crédito en comu-
nidades rurales que no cuentan con
garantias reales. Al mismo tiempo,
fomenta la inclusién financiera, el
desarrollo de pequefios negocios
y el trabajo colectivo. Para reforzar
esta estrategia, a mediados de 2024
ECLOF contraté a una persona con-
sultora especializada, y hacia fin de
afio ya habia alcanzado a 719 perso-
nas organizadas en 57 grupos solida-
rios, marcando un avance significativo
hacia una inclusion mas profunda.
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4 4 Los miembros del Grupo Solidario

KWAGALANA GRUPAL

El Grupo Kwagalana, ubicado en
la aldea de Bulawula, distrito de
Luweero, comenzd con 8 integran-
tes y hoy tiene 16 miembros, todos
pequerios agricultores que acceden
a préstamos en diferentes etapas.
Eligieron a ECLOF por su capacidad
de entregar los fondos a tiempo,
atender sus necesidades financieras
y ofrecer tasas de interés mds bajas
que otros proveedores. Las perso-
nas del grupo definen los créditos
como una verdadera «bendicion » y
destacan el trato cercano y el apoyo
constante del personal de ECLOF. El
impacto es evidente : Nakandi Mary,
por ejemplo, comenzd con solo
4 cerdos y hoy ya tiene 15. Otro in-
tegrante, Nsubuga, logrd levantar su
negocio que estaba en crisis, y aho-
ra su emprendimiento esta valorado

Kwagalana fortalecen lazos y comparten
ideas para el desarrollo comunitario.

en 6 millones de chelines. Aunque
enfrentan desafios como el robo de
animales, el grupo se mantiene en-
focado y resiliente.

Mas alla de los préstamos, ECLOF
también brinda asesoramiento co-
mercial, lo que les permite fortale-
cer sus actividades. Su progreso se
explica por la unidad del grupo, el
liderazgo eficaz y la disciplina en los
pagos. Como todos se dedican a la
agricultura, han comenzado a comer-
cializar en conjunto, negociando me-
jores precios y compartiendo sabe-
res. El caso del Grupo Kwagalana es
uno entre muchos que demuestran
como el modelo de crédito grupal
de ECLOF empodera a comunida-
des que tradicionalmente quedaron
al margen del sistema financiero.
Esta estrategia no solo mejora la vida
de cada persona, sino que también
contribuye al desarrollo rural y a la
inclusién econémica en Uganda. «
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ECLOF BRASIL

ABOMCRED impulsa el acceso flexible
al microcrédito para emprendedores

La Associagdo Baiana das Organi-
zacOes de Microcrédito (ABOMCRED)
esta integrada por 4 instituciones de
microfinanzas con sede en el estado
de Bahia: CEADE (Centro Ecuménico
de Apoio ao Desenvolvimento), CEAPE
(Centro de Apoio aos Pequenos Em-
preendimentos do Estado da Bahia),
ICC Conquista (Instituicido Comuni-
taria de Crédito Conquista Solidaria)
e ICC ltabuna (Instituicdo Comuni-
taria de Crédito ltabuna Solidaria).
En 2024, ABOMCRED se uni6 a la red
ECLOF como organizacién miembro.
Todas estas instituciones compar-
ten una misma misién: acompanar a
comunidades vulnerables mediante
servicios financieros y no financieros
orientados a construir medios de vida
sostenibles. Esta alianza estratégica
permite a ECLOF ampliar su presen-
cia en Brasil, empoderando a mas
emprendedores para que fortalezcan
sus negocios. Desde su incorporacion
alared, ABOMCRED ha respaldado a
numerosos emprendedores locales,
demostrando el impacto transformador
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que pueden tener el crédito accesible
y el acompafnamiento personalizado.

TESTIMONIO DE CLIENTE
ANTONIETA SILVA SANTOS

Antonieta inicid su camino emprendedor
hace mas de una década, vendiendo
sopas caseras para complementar los
ingresos familiares. Con el tiempo, di-
versifico su oferta: primero hamburgue-
sas caseras, luego lenceria y finalmente
ropa. Gracias a un crédito del Banco
do Povo (ICC Itabuna), logré ampliar su
negocio y, en 2025, convirtio una habita-
cion de su casa en una tienda. Su meta
ahora es abrir un local comercial propio.
Antonieta busca demostrar que, con un
pequefio préstamo, vision clara y per-
severancia, se pueden lograr grandes
cosas. La solucion microfinanciera de
ABOMCRED responde a las necesida-
des concretas de quienes emprenden
desde su hogar; ofreciendo financiacion
accesible con condiciones flexibles.

« Antonieta Silva Santos

< Jamile Rodrigues Carneiro

A partir de sumarse a la red ECLOF,
las instituciones de microfinanzas de
ABOMCRED fortalecieron su capacidad
de largo plazo para acompaniar a co-
munidades de bajos ingresos en Brasil
y transformar el potencial emprendedor
en progreso duradero.

TESTIMONIO DE CLIENTE
JAMILE RODRIGUES CARNEIRO (BIA)

Bia, emprendedora de cosmética
oriunda de Irara, comenzd vendien-
do productos de belleza por catalogo.
Su determinacion y vision la llevaron
a fundar «Menina Cheirosa», que hoy
es una de las tiendas de cosmética
mas grandes de la ciudad. Gracias al
apoyo de CEAPE, accedio a crédito
guiado y asistencia empresarial que la
ayudaron a cumplir su suefio de abrir
una tienda fisica. Actualmente, Jamile
promueve activamente el trabajo de
CEAPE, siendo reconocida por referir
a otras colegas emprendedoras. e
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ECLOF ECUADOR

Chocolate y tradicion
El dulce legado de la familia Baez

Indemini y Cristina Baez son una
pareja emprendedora que, durante
afios, trabajé en el exterior con un
suefo claro: regresar a su Ecuador
natal y fundar un emprendimiento de
chocolateria artesanal.

En 2004, lograron comprar una casa
en Quito con la idea de convertirla en
su taller. Sin embargo, necesitaban
apoyo financiero para adecuar el es-
pacio. Fue entonces cuando ECLOF
Ecuador les tendié la mano ofrecién-
doles un préstamo.

Gracias a la continuidad del apoyo
financiero de ECLOF, la familia Baez
logré ampliar su infraestructura, ad-
quirir maquinaria especializada y
comprar un vehiculo para distribuir
sus chocolates artesanales.
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Ademas del financiamiento, desta-
can la flexibilidad y la contencion
que recibieron, especialmente en
momentos criticos. Durante la pan-
demia de COVID-19, por ejemplo,
ECLOF no solo les brindé alivio fi-
nanciero, sino también acompa-
famiento psicolégico a través de
profesionales especializados.

Hoy, su marca Indemini Béaez
Chocolate es reconocida por su ca-
lidad y compromiso con la sosteni-
bilidad. Elaboran sus productos ex-
clusivamente con cacao ecuatoriano,
adquirido directamente a producto-
res locales bajo condiciones de co-
mercio justo. Sus chocolates son si-
nénimo de tradicion y cuidado. Cada
lote es cuidadosamente preparado,
en pequefia escala, y etiquetado.

< Indemini Baez Chocolate esta elaborado a mano
con cacao ecuatoriano e ingredientes locales.

Ademas de vender sus productos
en su boutique Chez Tiff Artesanal
Experience, ubicada en el centro his-
térico de Quito, ofrecen experiencias
educativas donde comparten el valor
cultural del cacao ecuatoriano, sus
origenes y su impacto social.

«La primera vez que ECLOF confid en
nosotros teniamos solo una idea y un
préstamo. Hoy, después de 14 crédi-
tos, tenemos un negocio sdlido que
crece arraigado en las comunidades
que nos rodean. »
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ENTREVISTA CON
BOB VRYHOF

PRESIDENTE Y CEO AT PARTNERS WORLDWIDE

@ Partners Worldwide

PW es una red cristiana global con presencia en méas de 30 paises
que busca erradicar la pobreza a través del emprendedurismo.
Colabora con mas de 100 organizaciones locales y 1.000 voluntarios
para empoderar a emprendedores a que construyan un futuro mas
digno para sus familias y comunidades. Brinda capacitaciones,
mentorias, inversion y redes de contactos para desarrollar negocios
sostenibles que generan empleo y transforman vidas. Guiados
por la fe y alianzas locales-globales, trabajan por un mundo en
el que todas las personas puedan florecer.

¢ CUAL ES EL ENFOQUE QUE ADOPTAN PARA ERRADICAR
LA POBREZA? En PW creemos que los negocios son clave
para eliminar la pobreza. Mediante alianzas a largo plazo
con organizaciones locales, acompanamos la creacion de
negocios redentores. Nuestro modelo de «triple alianza»
integra al equipo de PW, a organizaciones locales y a
voluntarios de empresas afiliadas, que trabajan junto
a lideres locales para catalizar empleo y crecimiento
econdmico. Este modelo se basa en relacion, respeto
mutuo y fe compartida. Ofrecemos capacitaciones con
enfoque biblico adaptadas a micro y pequenas empresas.
Cubrimos temas como presupuestos, marketing, ética y
liderazgo, acceso a mercados y estrategias de crecimiento.
Esto se complementa con mentorias, apoyo entre pares
y acceso a mercados, ayudando a construir negocios
resilientes. Para erradicar la pobreza se necesita mas
que caridad: hace falta equidad, acceso y oportunidades.
Nuestro modelo empodera a las personas para que utilicen
los talentos que Dios les dio y generen cambios duraderos.

¢ POR QUE DECIDIERON ASOCIARSE CON ECLOF? Nuestra
alianza con ECLOF comenzo en Sri Lanka. Michael Brian,
entonces lider de PW en Asia del Sur, conocio la mision
e impacto de ECLOF. Desde entonces, hemos celebrado
una gran alineacion de propositos. Como organizacion
con una mision afin, ECLOF ha enriquecido a nuestro
equipo global, integrando el curriculo de microempresa
de PW en varios paises. Lo que mas nos entusiasma
de esta colaboracion es el compromiso compartido
con la inclusion financiera, el desarrollo a largo plazo
y el impacto desde las bases. Esta alianza combina las
herramientas financieras de ECLOF con nuestro enfoque de
fortalecimiento de capacidades, creando valor agregado
para microemprendedores y pequenos productores.

¢ QUE ROL CUMPLE UNA ORGANIZACION COMO ECLOF
EN SU ENFOQUE PARA ERRADICAR LA POBREZA? Para
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«Para salir de la pobreza

no alcanza con la caridad:
hacen falta equidad, acceso
y oportunidades reales. »

A
i om
Bob Vryhof cree firmemente que la pobreza no forma parte del plan
de Dios, y que para erradicarla es clave que quienes emprenden
en cada comunidad desplieguen sus dones para generar empleo,
construir economias estables y ayudar a que sus vecinos prosperen.
Bob forma parte de PW desde 2004. Como presidente y director
ejecutivo, impulsa alianzas que acompanan a mas de 290.000 empren-

dedores con acceso limitado a oportunidades. Actualmente reside
con su familia en Centroamérica.

alcanzar nuestra meta 2030 de apoyar a un millon de
emprendedores en todo el mundo, necesitamos alianzas
estratégicas que cubran vacios clave. ECLOF lo hace
brindando acceso financiero a quienes no acceden al
sistema formal. PW ofrece formacion, mentoria y redes;
ECLOF aporta el capital que amplifica nuestro impacto.
Coordinar tiempos y expectativas es un desafio, pero
lo mas importante es la mision compartida: empoderar
a las personas para que prosperen en sus negocios
y comunidades.

¢ COMO VEN LA EVOLUCION DE LA LUCHA GLOBAL
CONTRA LA POBREZA? Desde la pandemia de COVID-
19, la lucha contra la pobreza se ha estancado. A esto se
suman la inestabilidad politica, el cambio climatico, los
desastres naturales y una ayuda internacional incierta.
Las poblaciones mas vulnerables enfrentan pérdida de
empleo, menos servicios y barreras de mercado. Aun
asi, las soluciones de base y orientadas al mercado han
demostrado ser resilientes. Las organizaciones locales
— conectadas a redes como PWy ECLOF — se adaptan con
rapidez, mantienen el vinculo con la comunidad y siguen
adelante cuando los sistemas fallan. La colaboracion
es clave para superar la pobreza. Necesitamos lideres
locales valientes, integrados a ecosistemas mas amplios
de conocimiento, capital e influencia. Al trabajar con
otras organizaciones y lideres empresariales, podemos
co-crear sistemas en los que las personas, los negocios y
las relaciones redentoras con Dios, consigo mismas, con
los demas y con la creacion, puedan florecer.

¢ ALGO MAS QUE QUIERAS COMPARTIR ? Dios me bendijo
con las personas de ECLOF. Son un ejemplo de entrega
desinteresada, amor por los mas pobres y compromiso
con el Reino. Gracias por el impacto que generan en el
mundo. Es un privilegio ser parte de esta alianza, que
espero logremos sequir profundizando.
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COLABORACIONES EN RED

ECLOF Internacional ofrece a los miembros de su red acceso a servicios de apoyo técnico
para fortalecer la capacidad institucional y ampliar la profundidad, amplitud y alcance de la
difusion, y a nuevos socios, recursos y productos.

MARZO

ECLOF en Myanmar,
Uganda y Kenia se
une al indice MFI

2024.

ABRIL

Reunién regional de
ECLOF de América
Latina en Republica
Dominicana.

60 __decibels

FSPs in the 2024
Microfinance Index

ABRIL

ECLOF Republica
Dominicana celebré
su 40° aniversario en
Santo Domingo con
una conferencia
internacional.

JULIO

Microfin se incor-
poré como nuevo
miembro de ECLOF

en Georgia.

JULIO
ABOMCRED se unié
a la red ECLOF en
Brasil.
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JULIO

ECLOF Armenia cele-
bré su 25° aniversa-
rio en Etchmiadzin y
realizd una reunién de
directorio para con-
memorar la ocasion.

AGOSTO

Reunién regional
de Asia, Africa y el
Caucaso en Bangkok.

NOVIEMBRE

Auditoria Social in situ
en ECLOF Sri Lanka.
Registro de interac-
ciones significativas
con clientes, personal
y liderazgo durante el
proceso de auditoria.

DICIEMBRE

Visita a ECLOF Kenia
para observar el pro-
yecto lechero clima-
ticamente inteligente,
interactuar con clien-
tesy personal, y asis-
tir a la despedida de
la directora ejecutiva
Mary Munyiri que se
jubilé.
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DATOS DE CONTACTO

AFRICA

ECLOF KENYA

Esther Moyi

Directora ejecutiva
info@ECLOF-kenya.org
+254 07 21 34 46 99

ASIA

ECLOF ARMENIA - UCO

Tsolak Malkhasyan
Director ejecutivo
ECLOF@ECLOF.am
+374 60 37 30 60

AMERICA LATINA

ECLOF BRAZIL - ABOMCRED

llana Cristina Queiroz Bezerra
Presidenta
abomcred.ba@gmail.com
+55 73988 210 771

ECLOF UGANDA

Prossy Zalwango
Directora ejecutiva
office@ECLOFuganda.com
+256 414 34 42 49
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ECLOF GEORGIA - JSC MFO MICROFIN

Lela Kiknadze
Directora ejecutiva
info@microfin.ge
+995 032 255 335

ECLOF INDIA

Lidwina Cedric
Directora ejecutiva
ECLOF@ECLOFindia.com
+91 44 25 61 16 56

ECLOF MYANMAR

May Aye Shwe
Directora ejecutiva
myECLOF@gmail.com
+95 12 30 42 76

ECLOF PHILIPPINES

Liza Eco

Directora ejecutiva
ECLOFphils@gmail.com
+63 24 59 97 12

ECLOF SRI LANKA

Soundaram Thacis Thoumiyan
Director ejecutivo
ECLOF@eureka.lk
+94 11234 34 70

ECLOF COLOMBIA

Maria Victoria Aguirre B.
Directora ejecutiva
info@ECLOFcolombia.org
+57 13 23 14 21

ECLOF DOMINICAN REPUBLIC

William Jimenez Santos
Director ejecutivo
direccion@ECLOF.org.do
+1 809 333 52 73

ECLOF ECUADOR

Cecilia Ortiz M.

Directora ejecutiva
eclofecuador@eclof.org.ec
+593 991 680 456

ECLOF JAMAICA

Everton Butler

Director ejecutivo
ECLOF_jamaica@yahoo.com
+1 876 754 67 73
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