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NUESTRA
MISION

ECLOF tiene una misién muy clara: la de promover la
justicia social y la dignidad humana a través de las micro-
finanzas. Los servicios de microfinanzas le ofrecen a las
personas y alos grupos vulnerables y excluidos el acceso
a recursos de capital que les permitan construir medios
de vida sostenibles. Esto puede abrir un camino desde
la vulnerabilidad a la autosuficiencia y a la estabilidad.

La relacion de ECLOF con los clientes debe ser una aso-
ciacion de iguales, no ese tipo de relacién unidireccio-
nal entre donante y receptor. Nuestra responsabilidad
consiste en prestar capital bajo condiciones razonables
y adecuadas a las circunstancias de nuestros clientes.
El deber del receptor es el de usar el capital de forma
acorde, y luego devolverlo. Ambas partes se empefian en
hacer todo lo posible, bajo las pautas de los Evangelios,
para ser excelentes administradores de los recursos que
compartimos.

Nuestra prioridad principal es la de llegar a aquellas comu-
nidades vulnerables, especialmente en areas rurales, las
cuales no tienen un facil acceso a las fuentes tradicionales
de financiamiento. Nosotros les apoyamos sin distingo
de género, raza, religién u orientacién politica.

La dignidad humana es nuestra meta: un mundo donde

todos podamos compartir los frutos de la tierra que nos
otorg6 Dios, con seguridad y sin temor hacia el futuro. «
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NUESTROS
VALORES

DIGNIDAD HUMANA

Respetamos el inmensurable valor de cada vida humana.
Hoy en dia, las desigualdades niegan a millones de perso-
nas la posibilidad de disfrutar la vida a plenitud. Nosotros
trabajaremos con el propésito de mejorar la dignidad
humana, de manera tal que todos tengan acceso a los
recursos que necesiten para lograr ser el sustento de sus
familias, empleados, iglesias y comunidades.

JUSTICIA SOCIAL

Todo el mundo tiene derecho a la alimentacién, la edu-
cacién y la salud, a un medio de vida seguro y los bene-
ficios de la vida comunitaria. Vamos a ayudar a nuestros
clientes a reclamar esos derechos a ganarse la vida y el
sustento diario que puede protegerlos contra las cala-
midades, y generar confianza en su capacidad de elegir
su propio futuro.

SOLIDARIDAD

Como conciudadanos de un mundo, vamos a caminar al
lado de nuestros clientes para escuchar sus preocupa-
ciones y para trabajar en asociacién con ellos a medida
que actlan para mejorar sus vidas. A nivel internacional,
nos uniremos, como miembros de la Alianza ACT, asi
como con otras organizaciones para pedir el fin de las
estructuras globales y politicas que perpetuan la pobreza
y la exclusion.

PARTICIPACION

Todos los hombres y las mujeres tienen derecho a elegir
su propio destino. En nuestro trabajo vamos a apoyar
a los grupos vulnerables y marginados. Sin embargo,
como las mujeres, las nifias y los jovenes se ven des-
proporcionadamente afectados por la pobreza, vamos a
centrarnos especificamente en iniciativas que promuevan
su participacion y liderazgo en las decisiones econémicas,
sociales y politicas que dan forma a sus vidas. «



DECLARACION
DEL PRESIDENTE

KIMANTHI MUTUA - PRESIDENTE

En nombre del Consejo de Fundacién, tengo el agrado de
presentar el informe anual de ECLOF correspondiente al
ejercicio 2023. Si bien numerosas economias donde ECLOF
tiene presencia continuaron su proceso de recuperacion
tras la crisis de la COVID-19, otras han tenido que enfrentar
desafios derivados de los efectos duraderos de la pandemia
y las tensiones politicas. La inflacion siguié siendo un foco
de preocupacion. Los conflictos geopoliticos, los desastres
naturales y los desafios relacionados con la pandemia han
provocado interrupciones en las cadenas de suministro y
aumentos en los precios de la energia. A esto se afade la
continua falta de oportunidades econémicas en varios
paises donde llevamos a cabo nuestras actividades.

Quedd demostrado que la pandemia afectd de forma des-
medida a grupos ya vulnerables, tales como mujeres,
poblaciones de areas rurales y trabajadores del sector
informal. Estos son los grupos que necesitan fortalecer
su resiliencia para enfrentar futuras crisis. Los productos
financieros y no financieros de ECLOF les ayudan a lograrlo
brindando oportunidades para generar ingresos, fomen-
tando la alfabetizacién financiera y promoviendo el ahorro.
Luego de los preocupantes retrasos en la tasa de reem-
bolsos de préstamos experimentados durante la pandemia,
la red ha vuelto a alcanzar casi los niveles previos a la
COVID. En algunos casos, la depuracién de carteras ha
llevado a una reduccién en el nUmero de clientes. Los
costos operativos son cada vez mayores en todo el mundo,
pero mitigamos este impacto a través del uso de tecnologia
y canales de banca movil.

Atender de manera eficiente a las zonas rurales requiere
innovacion y digitalizacion: los ejemplos ilustrados en este
informe resaltan los esfuerzos llevados a cabo en Kenia 'y
Brasil en materia de productos y prestacion de servicios
digitales. Proteger sistematicamente a nuestros clientes
de los posibles efectos negativos de los servicios financieros
es parte de la ética de ECLOF. Nos enorgullece anunciar
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que los miembros de ECLOF se han comprometido con la
Ruta de Proteccién al Cliente de la SPTF. ECLOF en Republica
Dominicana se convierte en el primer miembro de nuestra
red en ofrecer depdsitos, y cada vez hay mas clientes que
depositan sus ahorros en ECLOF. Esto reafirma el compro-
miso de ECLOF con los mas altos estandares de profesio-
nalismo y calidad, al mismo tiempo que se mantiene ac-
cesible para los estratos de ingresos mas bajos de la
sociedad. La accesibilidad también se ve favorecida por
la presencia fisica: este afo, el nUmero de sucursales de
ECLOF a nivel mundial crecié de 77 a 96, la mayoria de las
cuales se encuentran en ciudades de segundo nivel y brin-
dan atencion a areas rurales. Como red, hemos mantenido
elevados indicadores de alcance social, con un 68 % de
clientes mujeres y un 59% de clientes en areas rurales. Es
notable el crecimiento de los préstamos agricolas, que
representan el 36 % de la cartera global en 2023. Los tes-
timonios de Armenia, Sri Lanka y Uganda en este informe
ofrecen ejemplos positivos de mujeres en la agricultura.

La necesidad de servicios financieros responsables que
sean accesibles para los mas vulnerables es considerable.
Para satisfacer esta demanda, necesitamos capital. Capital
que proviene de socios como el Religious Communities
Impact Fund, una iniciativa conjunta de congregaciones
catdlicas estadounidenses. La Directora Ejecutiva del Fondo
explica por qué invierten en ECLOF.

Agradezco a la Junta Internacional de ECLOF por su ma-
ravilloso apoyo y al personal de ECLOF Internacional por
su profesionalismo en el manejo de desafios y en la iden-
tificacion de oportunidades. Reconozco y valoro la crea-
tividad y la capacidad de recuperacién demostrada por
las juntas locales, los directores y el personal de toda
nuestra red. Seguiremos de la mano de nuestros clientes
y continuaremos defendiendo la justicia social y la dignidad
humana a través de nuestra red de microfinanzas.

ECLOF International - Informe anual 2023
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SERVICIOS INNOVADORES
A CLIENTES

ECLOF hace especial hincapié en comprender las ne-
cesidades y preferencias de los diferentes grupos de
clientes de bajos ingresos, y en adaptar los servicios y
mecanismos de entrega a dichos beneficiarios. Disehar
productos y servicios que se ajusten a las necesidades
de los clientes no es solo un principio fundamental del
desempenio social en materia de microfinanzas, sino tam-
bién el motor que impulsa el éxito y potencia el alcance
de las instituciones de microfinanzas. Los jovenes son
uno de los grupos de destinatarios a los que ECLOF se
dedica de manera especial: a pesar de ser el recurso hu-
mano mas grande, se estima que 8 de cada 10 jévenes en
todo el mundo estan excluidos del sistema econémico y
financiero. El testimonio de Republica Dominicanailustra
cémo ECLOF promueve la educacion al ofrecer a familias
y escuelas diversas alternativas de financiamiento y capa-
citacion. En la industria se considera de manera general
que potenciar las capacidades de los clientes aumenta
en gran medida la probabilidad de alcanzar un impacto
social positivo. Uno de los componentes clave del servicio
que ECLOF presta a sus clientes es la capacitacion en
tematicas como gestion financiera, presupuesto, servicios
financieros digitales, emprendedurismo, mejoras en el
hogar o agricultura sostenible. Estos servicios benefi-
cian a los clientes y sus familias, ademas de mejorar el
cumplimiento con los pagos y aumentar la fidelidad de
los clientes hacia ECLOF. Se considera que la digitaliza-
cion es fundamental para permitir que las microfinanzas
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lleguen a un publico mas extenso. Puede incrementar la
productividad de las instituciones, disminuir los costos
de transaccién para los usuarios y promover una mayor
transparencia. ECLOF proporciona estos servicios de
finanzas digitales con un enfoque particular en alcan-
zar a los sectores mas desfavorecidos en las areas mas
alejadas. En Kenia, el préstamo mévil de ECLOF permite
a los usuarios acceder a créditos de emergencia. En
Brasil, ECLOF implementa innovaciones en infraestruc-
tura tecnolégica para mejorar la eficiencia operativa, la
rendicion de cuentas, el servicio al cliente y promover
oficinas sin papel. El préstamo grupal es una metodologia
beneficiosa para las comunidades pobres, que permite
que un grupo de individuos sin garantia «bancarizable »
se comprometa a proporcionar una garantia mutua de
préstamo. Este tipo de grupo se conoce cominmente
como grupo solidario o grupo de autoayuda, y su tamafno
varia entre 6 y 20 miembros. En India, ECLOF empodera
a las mujeres en areas rurales a través de estos grupos,
brindando crédito, capacitacion en gestion comercial
y otros aspectos vinculados a la generacién de ingre-
sos. Esto ayuda a evitar el sobreendeudamiento de los
clientes, reduce la presion de los préstamos y fomenta
el desarrollo econémico. Finalmente, ECLOF en Filipinas
lanza un nuevo negocio destinado a brindar préstamos
y asesoramiento financiero a pequefias y medianas em-
presas que han superado la fase de microempresa.

4 ECLOF REPUBLICA DOMINICANA



ECLOF BRASIL

Hacia una experiencia
digital integral para el cliente

ECLOF en Brasil viene utilizando desde
2011 un sistema de informaciéon de
gestion desarrollado localmente, lla-
mado Midascred. Este software abarca
todos los aspectos del negocio, como
la cartera de préstamos, la contabili-
dad, las finanzas e incluso la gestién
de recursos humanos.

El sistema se fue mejorando y actua-
lizando de manera progresiva. En la
actualidad, permite a ECLOF operar
completamente libre de papel: todo el
proceso, desde la solicitud y analisis
de préstamos hasta la contratacion y
manejo de pagos, se realiza de manera
digital. Los clientes valoran la facilidad
con la que pueden operar con ECLOF.
Ademas, esto reduce la huella ambien-
tal y permite un ahorro significativo en
los costos de viaticos e insumos. Por
ultimo, reduce la cantidad de espacio
necesario para archivo.
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El paso que sigue es la incorporacion
de inteligencia artificial (I1A) para inte-
ractuar con los clientes y recopilar
informacion, incluyendo fotos y videos
sobre su negocio, sus necesidades
de financiamiento y otros aspectos.
Pronto, la IA permitira obtener e incor-
porar automaticamente la informacién
de las agencias de crédito, protegiendo
a los clientes del sobreendeudamiento.
El objetivo a mediano plazo es que
ECLOF en Brasil ofrezca una expe-
riencia digital completa para el cliente
y un conjunto integral de servicios en
torno a las finanzas de los clientes, que
abarque desde ahorros y préstamos
hasta pagos digitales. jEste futuro no
esta tan lejos! »

4 Ayudando a clientes con servicios de TI.



COOP ECLOF y CATALYZE: movilizar
capital para la educacion de la infancia

En Republica Dominicana, asegurar
que los nifios accedan a una educacién
de calidad es una de las principales
preocupaciones que tienen las familias.
Esto aplica no solo a la clase media en
ascenso, sino también a las comuni-
dades de bajos ingresos que son des-
tinatarias de los servicios de ECLOF.

En colaboracion con USAID Catalyze,
COOP ECLOF Republica Dominicana
responde a esta necesidad mediante
un enfoque de dos niveles: financian-
do escuelas privadas en comunida-
des de bajos ingresos y brindando a
los padres la posibilidad de acceder
a préstamos para cubrir el costo de
las matriculas escolares.

Las escuelas emplean los préstamos
para adquirir nuevos equipos y mate-
riales, para la construccion y renova-
cién de aulas, asi como para llevar a
cabo otras mejoras en la infraestruc-
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tura. Pero también se benefician de la
educacion financiera proporcionada
por el personal capacitado de ECLOF.
Todo ello junto fortalece las capaci-
dades financieras y de gestion de las
escuelas Yy, a largo plazo, su capacidad
para ofrecer educacién de calidad.

Los padres y las madres de los alum-
nos que asisten a estas escuelas tienen
la posibilidad de solicitar préstamos
accesibles a ECLOF. Por ejemplo,
pueden obtener un descuento en la
matricula si abonan de una sola vez
el costo correspondiente a un afo o
medio afo de clases. A su vez, las
escuelas obtienen la liquidez que tanto
necesitan. De nuevo, ECLOF brinda
educacion: esta vez a los padres so-
bre la importancia de la alfabetizaciéon
financiera. Esto les otorga autonomia
y la satisfaccién de tomar el control
de la educacién de sus hijos.

4 Para aumentar el acceso a una educacion
de calidad, ECLOF en la Republica Dominicana
ofrece préstamos educativos a escuelas

no estatales de bajo coste y a padres.

Mediante este enfoque innovador en
dos niveles, ECLOF ya lleva otorgados
mas de USD 220,000 en préstamos
que benefician a 447 nifos. Mas de
2500 padres y madres han recibido
capacitacion. En resumen, este pro-
ducto fortalece la estabilidad financiera
de las escuelas en comunidades de
bajos ingresos, al tiempo que alivia
la carga financiera que enfrentan las
familias para fomentar la educacién
de sus hijos. «

ECLOF International - Informe anual 2023



ECLOF FILIPINAS

La familia Oppus:

de micro a peguena empresa

Joseph Marvin y su esposa Rachael
Lou Oppus son propietarios de varios
negocios, entre ellos un restaurante,
una cadena de tiendas de chocola-
te y un concesionario «E-Scootery »,
que vende triciclos, cuatriciclos y
bicicletas eléctricas. Durante los ul-
timos cinco anos, ECLOF Filipinas ha
financiado el crecimiento del restau-
rante y las tiendas de chocolate. Mas
tarde, la familia decidié expandir su
negocio de «E-Scootery» para pro-
mover el aire limpio, el uso eficiente
de la energia y el ahorro de costos
para los trabajadores filipinos. Don
Oppus descubrié que un trabajador
puede normalmente ahorrar, como
minimo, 200 pesos al dia en gasolina
al cambiar a una bicicleta eléctrica.
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Sin embargo, la expansién del ne-
gocio de «E-Scootery» requeria un
capital que superaba los montos
de préstamo permitidos por ECLOF
Filipinas. Para la familia Oppus, la fla-
mante unidad de financiamiento para
pequefias y medianas empresas de
ECLOF, ECLOF Finance Corporation
(EFC), llegd en el momento indicado.
EFC ofrece préstamos mas grandes a
pequefnas y medianas empresas para
su expansién. Don Oppus agradece
a ECLOF por su constante apoyo du-
rante su recorrido. Se enorgullece de
que la familia actualmente posea tres
negocios, habiendo comenzado con
tan solo uno.

4 La familia Oppus en su sala de exposicion
de e-scooters.

Las capacitaciones de ECLOF le han
sido muy utiles para la gestién de los
aspectos financieros de la empresa.
La necesidad de brindar estabilidad
financiera a su joven y creciente fa-
milia ha sido su principal motivacion.
Ademas, se siente satisfecho de po-
der generar un impacto social en la
comunidad al contribuir a reducir las
huellas de carbono. «
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ECLOF INDIA

Fomentar el emprendedurismo en las
mujeres mediante los grupos de autoayuda

En la India rural actual, los grupos de
autoayuda son fundamentales para
aliviar la pobreza. Cada vez mas per-
sonas desfavorecidas, principalmen-
te mujeres, se suman a los Grupos
de Autoayuda (SHG, por sus siglas
en inglés) y participan activamente
en actividades de crédito, ahorro
y generacién de ingresos. Dado el
éxito del enfoque, el gobierno lo ha
convertido en el pilar central de su
estrategia para ofrecer oportunida-
des de subsistencia a los mas pobres
en India. Se calcula que en el pais
existen 9 millones de grupos activos.

En India, ECLOF proporciona apoyo
a mas de 2300 mujeres emprende-
doras en 376 grupos de autoayuda
en las areas rurales de Tamil Nadu,
al sur de India, donde el 40 % de las
mujeres trabajadoras son duenas de
pequeinos y micro emprendimientos.
Uno de estos grupos, que funciona
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en el distrito de Madurai, en Tamil
Nadu, se denomina « Sri Ayyanar
SHG». Ademas de proporcionarles
servicios financieros y formacion,
ECLOF monitorea el desarrollo social
y econdémico de las integrantes del
grupo. A continuacién, compartimos
la historia de una de ellas.

TESTIMONIO DE CLIENTE
SRA. ARUNA NATARAJAN

Aruna, de 51 afios, es cliente de
ECLOF desde hace una década. Se
dedica, junto con su esposo, a la agri-
cultura familiar y la cria de ganado.

Antes de sumarse a ECLOF, la fami-
lia Natarajan no podia desarrollar sus
tierras por falta de capital. Un dia,
Aruna asistio a un taller de ECLOF
sobre empoderamiento de mujeres.
Recuerda que luego solicitd su pri-

mer préstamo de 10000 rupias para
desarrollar sus tierras para el cultivo
de arroz, lo que marco el inicio de
su éxito econdmico. Aparte, ECLOF
le ofrecié formacion en contabilidad,
habitos de ahorro basicos, redac-
cion de propuestas de negocio y los
conectd con capacitaciones sobre
industria artesanal organizadas por
el gobierno. Hoy Aruna celebra
el octavo ciclo de préstamos con
ECLOF India.

Aruna y su esposo han trabajado
arduamente en la tierra y hoy son
testigos de los frutos de su esfuerzo.
Mas tarde, expandieron su actividad
a otros rubros, incluyendo la cria de
ganado y la molienda de masa para
ventas diarias. Aruna gana aproxi-
madamente 1000 rupias al dia por la
venta de leche y masa.

Ella se jacta de haber aprovechado al
maximo los recursos y su tiempo. Hoy
tiene la posibilidad de ofrecer empleo
a otras mujeres de su aldea, que la
ayudan con su negocio. Con la asis-
tencia de ECLOF India, pudo ganar
suficiente dinero para el casamiento
de sus dos hijas y un hijo, y también
para construir una casa propia. ECLOF
fue testigo del crecimiento econémico
de Aruna Natarajan, e incluso parti-
cipd en la boda de sus hijos. Claro
esta, el éxito no habria sido posible
sin el trabajo arduo y la dedicacidn
de Aruna. «

ECLOF International - Informe anual 2023



ECLOF KENIA

Préstamos de emergencia M-Cash: dinero
iINnstantaneo para situaciones inesperadas

En Kenia, mas que en otros lugares,
el dinero moévil ha surgido como una
alternativa viable al sistema bancario
tradicional, especialmente para be-
neficiarios de bajos ingresos — como
los de ECLOF —, que tienen dificul-
tades para acceder a las sucursales
bancarias, carecen de la documen-
tacién necesaria o temen no poder
afrontar los altos costos de abrir una
cuenta bancaria.

Mediante un proceso de registro
sencillo, las personas con un telé-
fono movil pueden abrir una cuen-
ta que les permite depositar, retirar,
transferir fondos e incluso acceder
a microcréditos, todo desde la co-
modidad de su dispositivo. Muchas
instituciones financieras aprovechan
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este sistema de acceso generaliza-
do. ECLOF, como proveedor innova-
dor de microfinanzas y que atiende
principalmente areas rurales, imple-
mentoé su propio producto de dinero
movil, conocido como M-Cash.

Al marcar *576#, cualquier clien-
te de ECLOF Kenia puede acceder
instantaneamente a un préstamo
a corto plazo sin necesidad de in-
tervencién humana. Los préstamos
no estan destinados a un propdsito
especifico; los clientes los utilizan
para cubrir necesidades de efectivo
a corto plazo, como pagar arance-
les escolares, comprar articulos de
primera necesidad y hacer frente a
gastos imprevistos.

4 Un cliente de ECLOF Kenia puede
instantaneamente acceder a un préstamo
a corto plazo sin intervencion humana.

Mas de 4200 personas con buen
historial crediticio en ECLOF se be-
neficiaron de los préstamos M-Cash
en 2023. Para 2024, ECLOF espera
alcanzar a 10000 clientes con este
producto de emergencia innovador
y facil de usar.
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ALCANCE RURAL
Y AGRICOLA

Los habitantes rurales necesitan poder ahorrar, pedir
préstamos, invertir y proteger a sus familias contra el
riesgo. Sin embargo, debido a sus bajos ingresos o
falta de garantias, muchas veces se ven privados del
acceso a préstamos bancarios y a otras instituciones
financieras formales. Y para aquellas instituciones
dispuestas a reducir la brecha, los desafios son nu-
merosos: la infraestructura es escasa o inexistente en
zonas rurales, los clientes estan dispersos, los costos
de transaccion son elevados y los rendimientos agri-
colas pueden variar debido a factores incontrolables.

ECLOF aborda estas problematicas mediante servicios
financieros y no financieros arraigados en la comu-
nidad, dirigidos a habitantes rurales y agricultores.
Alrededor del 60 % de los clientes de ECLOF a nivel
mundial viven en zonas rurales y 36 % de la cartera de
préstamos se destina a préstamos agricolas. ECLOF
ofrece productos y servicios personalizados accesibles
para clientes en la base de la piramide, que les ayudan
a desarrollar capacidades y aumentar rendimientos
mediante capacitaciéon y vinculos con el mercado, y
reducir riesgos mediante microseguros y préstamos
de emergencia.
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Los agricultores de pequena escala generan un tercio
de la alimentacion mundial y hasta un 70 % de los ali-
mentos en los paises en desarrollo. No obstante, es-
tos agricultores enfrentan la falta de capital, insumos,
conocimiento, prestacion de servicios y derechos de
propiedad sobre la tierra, lo que restringe su capacidad
para producir. Los casos de Sri Lanka, Armenia y Kenia
ilustran como ECLOF proporciona a los pequeinos agri-
cultores las herramientas que necesitan para optimizar
sus practicas agricolas, generar un ingreso sostenible
y fomentar la seguridad alimentaria.

Una manera de enfrentar la pobreza, la migracion, la
desigualdad econdémica, el desempleo y el avance de
las zonas rurales y menos desarrolladas es median-
te el emprendimiento en el ambito rural. El caso de
Uganda ilustra como los pobladores de areas rurales
pueden establecer pequefios negocios para sostener
sus propias vidas y las de sus familias, mientras tengan
acceso a servicios financieros.

4 ECLOF FILIPINAS



ECLOF KENIA

Una historia de anhelo vy perseverancia:
conoce a Janet, una joven agricultora keniana

Les presentamos a Janet Nyambura
Gitonga, una joven agricultora de
25 anos que vive en Nyahururu, Kenia.
Cuando el padre de Janet fallecié en
2013, su madre enfrent6 grandes di-
ficultades para lograr educar a sus
cinco hijos. Los préstamos educativos
de ECLOF resultaron ser un salvavi-
das en ese momento tan complejo.
Siempre que las tarifas escolares
amenazaban con desestabilizar su
presupuesto mensual, la madre de
Janet solicitaba un préstamo a cor-
to plazo de ECLOF y lo reembolsaba
puntualmente con los ingresos gene-
rados por su microemprendimiento.

Janet recuerda: “Recuerdo las tantas
veces que mi madre solicito présta-
mos a ECLOF Kenia para pagar los
aranceles escolares y asegurarnos
la educacion a mis hermanos y a mi.
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Moria de ganas de terminar mis es-
tudios para sumarme también a ser
miembro de ECLOF Kenia.”

Con el apoyo de un préstamo edu-
cativo de ECLOF, Janet finalizd su
carrera en contabilidad y finanzas en
2022. Con el deseo de ayudar econé-
micamente a su madre, después de
graduarse, Janet empezé a cultivar
verduras, papas y maiz. Sin embar-
go, pronto se dio cuenta de que la
agricultura requiere una inversion de
capital significativa. Para mejorar sus
habilidades, particip6 en el programa
de capacitacién en agricultura soste-
nible ofrecido por ECLOF. Mas tarde,
se unié a ECLOF a través del grupo de
autoayuda «Energia». Con el tiempo,
Janet logré ampliar su capacidad de
cultivo de menos de una hectarea a
cinco hectareas.

4 Lajoven Janet Nyambura cultiva
su camino hacia un futuro sostenible.

Para acelerar el transporte de sus
productos al mercado, Janet planea
comprar un camién en los préximos
dos afos, utilizando los ingresos que
genera su granja. Suefia con conver-
tirse en una importante proveedora
de productos agricolas en Kenia y
espera que ECLOF Kenia continte
apoyandola en el logro de sus obje-
tivos y en su crecimiento. El éxito de
Janet en tan poco tiempo no habria
sido alcanzable sin su determinacién
y esfuerzo incansable. «
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ECLOF SRI LANKA

Lalani Pramila: de agricultora de
subsistencia a exitosa mujer de negocios

La aldea de Gammeddegama, ubicada
en el distrito de Galle, es una comu-
nidad muy desfavorecida. La mayoria
de los habitantes se dedica al cultivo
de té, mientras que otros se enfocan
en el cultivo de coco. Aquellos que no
poseen tierras trabajan como jornaleros
para los que si tienen. Asi es como to-
dos los aldeanos se ganan su sustento
diario.La mayoria de los habitantes se
organizan en grupos de autoayuda. Es
a través de este sistema que ECLOF
Sri Lanka proporciona financiamiento
y formacion a los aldeanos que, de
otro modo, no tendrian acceso a es-
tos servicios. Uno de los grupos se
llama Sociedad de Mujeres Dedunu.
Sus miembros han iniciado varios ne-
gocios rentables en los Ultimos nueve
anos. Después de conocer el esquema
de crédito de ECLOF para grupos pe-
quefios, la fundadora del grupo, Lalani
Pramila, residente de Gammeddegama,
decidi6 formar el grupo.

16

Lalani es madre de dos hijos, esta casa-
day su esposo es soldado. Heredd de
su padre un terreno de dos hectareas
que era inservible y estaba cubierto de
espesa vegetacion. Ella necesitaba ca-
pital para comenzar su negocio agricola
en ese terreno. Tras cumplir con los
requisitos para los préstamos de pe-
quefos grupos de ECLOF, la Sociedad
de Mujeres Dedunu solicité su primer
préstamo, que incluia la solicitud de
Lalani por un monto de 25 000 rupias.
Una vez aprobado el préstamo, ella
despejo el terreno, preparo el suelo y
plant6 500 plantas de té en casi una
hectarea. Al mismo tiempo, guié y
orientd a los miembros de la Sociedad
de Mujeres Dedunu sobre la industria
del té, ayudandoles a estabilizar sus
finanzas familiares.

Actualmente, Lalani ya completd ocho
ciclos de préstamos. Gracias a su es-
fuerzo y dedicacién, la plantacién de té

alcanzo las tres hectareas. Mas tarde,
adquirié otra porcién de terreno con
las ganancias del cultivo de té y un
préstamo de ECLOF. Alli produce aho-
ra té y coco. Con este nuevo terreno,
generd empleo para cinco jornaleros.
Por la falta de caminos adecuados en
la aldea de Gammeddegama, se hace
dificil transportar la produccién. Con el
objetivo de facilitar el transporte, Lalani
adquirié un préstamo de ECLOF con el
que primero comprd una motocicleta
y luego un automovil.

Hace tres anos, su esposo, que fue
dado de baja del ejército, empezd a
trabajar en la expansion de la plantacion
de té, y hasta hoy sigue apoyando las
iniciativas de Lalani. Juntos, han crea-
do una tienda minorista, un molino de
aceite y un molino de granos. Estos
servicios eran muy demandados en la
comunidad y fueron bien recibidos por
los residentes del lugar. De este modo,
la familia Pramila logré aumentar sus
ingresos por el cultivo de té sumando
ingresos extra, al tiempo que apoyan
el desarrollo de su comunidad. Los
ingresos de Lalani le han permitido pro-
porcionar a sus hijos una educacién de
calidad. Ademas de llevar a sus hijos a
la escuela, también les ofrece acceso
a servicios de Internet, plataformas de
aprendizaje en linea y clases particu-
lares en el pueblo cercano.

A lo largo de los ultimos nueve afos,
Lalani ha crecido hasta convertirse en
una empresaria exitosa. Durante este
tiempo, ha dedicado mucho esfuerzo
a ayudar a los demas. Ella encarna
la misién de la Sociedad de Mujeres
Dedunu. Lalani siente un profundo
agradecimiento a ECLOF Sri Lanka
por haberle brindado la posibilidad de
fundar y guiar la Sociedad de Mujeres
Dedunu, lo que le ha facilitado el inicio
de sus negocios, ayudar a sus com-
paneros de aldea y evolucionar hacia
la mujer que es hoy. «
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ECLOF ARMENIA

Fortalecer a los jOvenes agricultores
para que se queden en sus tierras

En las comunidades rurales de
Armenia, la agricultura sigue siendo la
principal fuente de empleo tanto para
mujeres como para hombres. Desde
1999, ECLOF trabaja para avanzar en el
desarrollo agricola rural en todo el pais.

Hoy en dia, ECLOF atiende a aproxi-
madamente 2000 clientes de areas
rurales, y uno de cada dos préstamos
se destina a financiar proyectos agri-
colas. La mayoria de los clientes rura-
les de ECLOF tienen titulo secundario
y trabajan por su cuenta. Muchos de
sus pares han abandonado la rurali-
dad para ir en busca de progreso eco-
némico en las ciudades. ECLOF les
ofrece una alternativa: financiamiento
mediante préstamos y asesoramiento
financiero para convertirse en pro-
ductores agricolas. Los préstamos de
ECLOF financian la cria de ganado, la
produccion de cultivos, la viticultura,
la compra de maquinaria agricola o
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la construccion y renovacion de ins-
talaciones agricolas.

ANI AYVAZYAN

Ani Ayvazyan, de 34 afios, es ori-
ginaria de Vayots Dzor, region que
se considera el centro vitivinicola
de Armenia. Vive con su esposo y
tiene 3 hijos pequenos. El esposo
de Ani era chofer de autobuses lo-
cales, pero en ese trabajo no gana-
ba lo suficiente para mantener a la
familia. Ani pidi6 asesoramiento en
ECLOF respecto de 3 hectdreas de
tierra familiar que tenian sin cultivar.
Tras obtener un préstamo de ECLOF,
prepard el terreno y plantd uvas. En
dos anos, Ani tiene previsto cosechar
Su primera produccion de uvas. Ani
se siente orgullosa de que en breve

podra contribuir a la industria vinicola
armenia. ECLOF reconoce el amor y
el compromiso de Ani con su familia,
lo que la impulsd a iniciar su negocio
y trabajar incansablemente, convir-
tiéndose en otra joven emprendedora
de su pais.

ARMAN MINASYAN

Arman Minasyan, de 32 afios, es ori-
ginario de la region de Gegharkunik, y
vive con su esposa y dos hijos peque-
fios. Se ha dedicado a la agricultura
durante muchos afios, lo cual es la
Unica fuente de ingresos de la familia.

Arman cultiva papas en 6 hectdreas
de tierra que le pertenecen a su fami-
lia. Sin embargo, debido a la sequia
en los veranos y la escasez de agua
de riego en estos ultimos tiempos,
Arman tuvo dificultades para cose-
char lo suficiente para mantener a
su familia. Un dia, asistié a una ca-
pacitacion de ECLOF sobre educa-
cion financiera. Decidié solicitar un
préstamo de ECLOF para instalar un
sistema de riego por goteo.

Como resultado, en el otofio de 2023,
produjo una cantidad considerable
de papas por primera vez desde la
instalacion del sistema de riego por
goteo. Arman se sintio satisfecho por
poder aumentar su productividad y
ofrecer empleo a trabajadores es-
tacionales que lo ayudan durante la
siembra y la cosecha. «
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Un camino accidentado hacia

un negocio prospero: Regina Nalintya

Regina Nalintya, madre soltera de
tres pequenos, es propietaria de
una tienda minorista en Migeera, un
ajetreado pueblo a la vera de la ca-
rretera Gulu-Kampala. La trayecto-
ria laboral de Regina ha pasado por
muchos altibajos. En 2015, inicié un
pequefio negocio de venta de ropa.
Sin embargo, al agotarse su capital,
se vio obligada a cerrarlo y buscar
empleo. Empez6 a trabajar en una
tienda de dinero mévil. Con sus aho-
rros y un préstamo de ECLOF, pudo
abrir su propia tienda de electrénica
en 2017.

Con el tiempo, diversificé su oferta
afadiendo servicios financieros mo-
viles y productos solares. Ademas,
empezd a invertir en terrenos den-
tro de Migeera. En la actualidad,
Regina relne las condiciones para
recibir préstamos de hasta 5 millo-
nes de chelines.
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A pesar de que su negocio esta en
crecimiento, Regina enfrenta varios
desafios: los nuevos impuestos han
incrementado los precios de algu-
nos productos electrénicos, hay
riesgos de robos y, en ocasiones,
en su ausencia, sus empleados co-
bran precios excesivos a los clien-
tes. jRegina debe «estar alerta en
todo momento » !

«Estoy muy agradecida a ECLOF por
brindarme los recursos financieros
y la capacitacion que han sido fun-
damentales para el crecimiento de
mi negocio», comenta. Gracias a los
programas de formacion de ECLOF,
ahora llevo un registro mas organiza-
do de las operaciones de mi negocio
y gestiono mejor mis gastos. Con el
aumento de mis ingresos, compré un
terreno en Migeera. Como resultado,
hoy tengo una casa propia en lugar de
alquilar un apartamento. Para atender

4 La Sra. Nalintya Regina en su
tienda minorista de electrénica.

mi tienda, contraté a dos lugarefios
como empleados permanentes. Le
debo mis logros a Dios, que me ha
permitido mantener mi negocio y apo-
yar a mi hija de tres arfios y a mis ge-
melos de un afio durante los periodos
de confinamiento y otros desafios que
atravesamos en el pueblo. De nuevo,
quisiera expresar mi sincero agrade-
cimiento a ECLOF por su apoyo con
financiamiento a través de préstamos,
lo cual ha sido vital para aumentar mi
capital comercial. »
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APOYO DE LAS IGLESIAS
Y LAS COMUNIDADES

Las iglesias y comunidades desempefian un rol clave en
nuestra mision: brindan ayuda econémica y proporcio-
nan herramientas y materiales para apoyar la labor de los
emprendedores, mejorando asi el impacto del préstamo
al establecer conexiones con su red de colaboradores
y conectar a ECLOF con posibles beneficiarios.

La labor que realizamos no podria llevarse a cabo sin
el respaldo de socios como el Religious Communities
Impact Fund (RCIF): su Directora Ejecutiva detalla como
la fundacion respalda con orgullo la mision de ECLOF
de atender a las poblaciones vulnerables y marginadas.
El aumento de la inflacién, los contextos politicos errati-
cos y el disparo de los costos de alimentos, combustible
y otras necesidades basicas han afectado despropor-
cionadamente a la poblacion desfavorecida en los pai-
ses en desarrollo. Con el apoyo de las iglesias, ECLOF
contintia brindando apoyo a los pequefios agricultores.
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A modo de ejemplo, ECLOF respalda a los agricultores
en Colombia mediante iniciativas de agricultura produc-
tiva que promueven a los jovenes, la equidad de género,
la conservacion ambiental y la agricultura organica. Un
caso de estudio en Myanmar ilustra como los servicios
complementarios de ECLOF ayudan a los miembros de
la comunidad local a sobrellevar diversas crisis.

En Ecuador, ECLOF apoya el desarrollo de comunidades
rurales e indigenas brindando a microempresas y agri-
cultores recursos tanto financieros como no financieros
que les facilitan la inversion y el crecimiento.

4 ECLOF ECUADOR



ECLOF ECUADOR

Productos agricolas con valor agregado
gue contribuyen al desarrollo comunitario

Pacto es una pequena comunidad ru-
ral ubicada a 70 kilémetros de Quito.
El principal sustento de los habitantes
de Pacto se basa en la agricultura:
producen café, cacao, cafia de azu-
car, frutas tropicales y panela (azucar
de cafa integral sin refinar).

ECLOF apoya a los clientes de la
region ofreciendo préstamos y ca-
pacitacién para potenciar sus em-
prendimientos rurales y agricolas.
Fabian Mena (44) estudi6 ingenieria
quimica y regreso a Pacto tras tra-
bajar como especialista técnico en
el sector de alimentos y bebidas. Se
dio cuenta de que los agricultores
recibian la menor porcién de la ca-
dena de valor de los productos que
cultivaban. Asi, a pesar de la escasez
de empleo en Pacto, decidié regre-
sar a su hogar, decidido a promover
los cultivos agricolas de su familia
y afadir valor a estos mediante su
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conocimiento y experiencia. Fabian
también se interesé en recuperar el
patrimonio ancestral e histérico de
la zona.

Se siente orgulloso de su herencia y
explica que los origenes de «Pacto »
se remontan a la época colonial,
cuando una coalicion de ejércitos fir-
mo un contrato en este lugar, dando
asi nombre a la comunidad. En la ac-
tualidad, 80 familias rurales trabajan
de manera cooperativa en la region,
compartiendo un sentido de orgullo
por su ascendencia y su pertenencia
comun. Estas familias promueven los
cultivos agricolas locales.

A su regreso a Pacto, Fabian es-
tablecié un negocio de micropro-
cesamiento y empaquetado con el
fin de mejorar la calidad del café
que se producia a nivel local. Para
financiar su emprendimiento, que

llamé «Pakto Vida Natural », recu-
rri6 a ECLOF. Hoy en dia, la empresa
produce una variedad de productos
organicos, que incluyen bebidas de
panela embotelladas, panela sabo-
rizada, panela en polvo infusionada
con jengibre, caramelos medicinales,
etanol y licores de hierbas.

Al poco tiempo, la hospitalidad se
convirtié en una segunda fuente de
ingresos para Fabian y sus socios,
aprovechando que los turistas de-
sean experimentar la vida comunita-
ria de Pacto, su patrimonio ancestral
y los sitios de produccién de ali-
mentos saludables. Recientemente,
Fabian también ha promocionado
sus productos en mercados forma-
les, como tiendas de alimentos salu-
dables y ferias urbanas.

Fabian expresa su gratitud a ECLOF
por ayudarle a crear valor adicional
a partir de cultivos por los que, de
otro modo, los comerciantes ofre-
cian precios muy bajos. Este apoyo
de ECLOF permiti6 la inversién en
la produccién, el procesamiento y
el empaquetado. Gracias a su ética
de trabajo, Fabian pudo mejorar su
comunidad, apoyar a su familia y ge-
nerar ingresos, ademas de mejorar
su calidad de vida. «
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ECLOF MYANMAR

65 anos de resistencia ante la crisis; ECLOF
Myanmar se reinventa a lo largo de los anos

Desde 1959, ECLOF ha estado pre-
sente en Myanmar. Al principio, fue
parte del Consejo de Iglesias de
Myanmar, apoyando la construccion
y las iniciativas de bienestar social de
las comunidades eclesiasticas. Mas
adelante, ECLOF se transformé en
una entidad auténoma y obtuvo en
2012 una licencia de microfinanzas
como organizacién no gubernamen-
tal. Sin embargo, en 2018, la legisla-
cion se modificd y prohibié a las ONG
ofrecer servicios de microfinanzas.
Ante este cambio, ECLOF emprendi6
una nueva transformacion hacia una
organizacion basada en capital. La
llegada de la pandemia de Covid in-
terrumpio este proceso y, en febrero
de 2021, el ejército de Myanmar tomo
el poder, derrocando al gobierno ci-
vil. Esta nueva administracién impuso
regulaciones que revocaron todas las
licencias otorgadas, presionando a
las ONG y a las organizaciones de
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la sociedad civil para que funciona-
ran segun las demandas del gobier-
no o bien cesaran sus actividades.
Como consecuencia, el 80 % de las
ONG no lograron un status formal.
Sin embargo, por haber presentado
su solicitud con mucha antelacién,
ECLOF Myanmar sigui6 siendo una
ONG reconocida. En ese contexto,
la maxima prioridad de ECLOF fue
preservar sus valores y garantizar la
continuidad de su labor.

En la actualidad, ECLOF sigue traba-
jando en el municipio de Kyone Pyaw,
en la Divisién de Ayeyarwady, y en el
municipio de Seik Phyu, en la Division
de Magway. Ambos municipios estan
seriamente afectados por el conflicto
en curso; en Seik Phyu, el 80 % del
area es considerada zona de con-
flicto. Esta situacién ha generado
miedo e inseguridad entre los habi-
tantes, muchos de los cuales optan

por migrar para escapar de la guerra.
Ademas, la region enfrenta restriccio-
nes en el transporte, la comunicacién
y el comercio. La seguridad alimen-
taria y las oportunidades laborales
son preocupaciones primordiales
para los residentes.

ECLOF Myanmar busca formas
de apoyar a los mas vulnerables,
gracias a la colaboracién de so-
cios como ECLOF International,
Act Church of Sweden, LIFT y el
Fondo de Desarrollo Capital de las
Naciones Unidas. Toda vez que es
posible, los préstamos de ECLOF
siguen financiando a agricultores y
microemprendedores. En localidades
donde las autoridades no permiten
servicios financieros, ECLOF ofrece
capacitacion empresarial y aplica su
Programa de Bienestar Beneficioso,
brindando asistencia a los mas
desfavorecidos, incluidas personas
mayores sin familia, personas con
discapacidad y nifos. Las mujeres
embarazadas y las madres recientes
son parte de los grupos mas vulne-
rables. Tras recibir la autorizacion
de las autoridades, ECLOF lanzé6 en
noviembre de 2023 un programa de
asistencia dirigido a estas mujeres,
proporcionando articulos como fu-
lares de algodoén para bebés, man-
tas, sabanas y apoyo financiero para
obtener certificados de nacimiento.
En total, casi 2000 personas vulne-
rables en 29 aldeas se beneficiaron
durante 2023.

Con el invaluable apoyo de sus so-
cios, ECLOF Myanmar ha logrado
hacer frente a la actual inestabilidad
politica, militar, econdmica y financie-
ra. A pesar de los numerosos desafios
que enfrenta el pais, ECLOF Myanmar
contintia esforzandose por resistir,
ofrecer servicios complementarios y
crear medios de vida sostenibles para
las poblaciones mas vulnerables. «
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ECLOF COLOMBIA

Empoderar a las comunidades marginadas
mediante proyectos agricolas productivos

ECLOF atiende a clientes que vi-
ven en el municipio colombiano de
Boyaca, donde las principales activi-
dades econdémicas son la agricultura,
la ganaderia, la mineria, el comercio,
el turismo y la produccién artesanal.
Sin embargo, Boyaca sigue siendo
uno de los departamentos mas po-
bres del pais.

La mayoria de los clientes de ECLOF
son pequenos agricultores. En los
Ultimos afios, tuvieron que enfrentar
el aumento de los costos de pro-
duccion, factores climaticos, la lenta
recuperacion de las pérdidas causa-
das por la pandemia de COVID-19 y
la inestabilidad politica y econémica
general del pais. Como resultado,
algunos agricultores dejaron de cul-
tivar para dedicarse a otras activida-
des generadoras de ingresos, como
el comercio o trabajos temporales
como peones rurales.
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A través de sus servicios financie-
ros y no financieros, ECLOF busca
contrarrestar esta tendencia em-
poderando a los agricultores para
que se reconecten con su tierra 'y se
conviertan en productores con ac-
tividades comercialmente viables.
A continuacioén, se presentan ejem-
plos de los programas ofrecidos por
ECLOF en Colombia:

EQUIDAD DE GENERO

CULTURA DEL CUIDADO
Y PROTECCION
DEL MEDIO AMBIENTE

EMPODERAMIENTO DE
JOVENES AGRICULTORES

FOMENTO DE LA
AGRICULTURA ORGANICA

Las mujeres de la regidn, que son
jefas de al menos el 25 % de todos
los hogares, tienen escaso poder
sobre las actividades comerciales,
financieras y agricolas debido a las
normas culturales de género, mien-
tras que los hombres suelen emigrar
a ciudades mas grandes en busca
de empleo. Nuestros proyectos fo-
mentan alternativas para la inclusion
econdmica de las mujeres rurales.

ECLOF International - Informe anual 2023



ECLOF promueve mejores practicas
en agricultura, incluyendo:

USO RESPONSABLE DEL SUELO

CULTIVO Y PRODUCCION DE
PRODUCTOS AGROPECUARIOS
LIMPIOS Y SALUDABLES

DESARROLLO DE HABILIDADES
EN BUENAS PRACTICAS
GANADERAS Y AGRICOLAS

USO PRUDENTE Y RAZONABLE
DEL AGUA PARA RIEGO

TRATAMIENTO Y MANEJO DE
MATERIALES BIODEGRADABLES

PRESERVACION DE
LA SALUD HUMANA Y ANIMAL

ECLOF International - Informe anual 2023

La seguridad alimentaria y los pro-
ductos agricolas nutritivos libres de
quimicos y pesticidas son algunos
beneficios de la agricultura organica.
Los agricultores pueden producir cul-
tivos que sean saludables y limpios,
lo que beneficia a ellos y a sus fami-
lias en términos de consumo.

Conectamos a jovenes agricultores
con programas de capacitacion que
fortalecen su sentido de pertenencia
y permanencia en sus fincas y luga-
res de origen, en lugar de migrar a
las ciudades.

Nuestros clientes reconocen que,
gracias al apoyo de ECLOF, han lo-
grado establecer un flujo de ingre-
sos constante en épocas dificiles.
También reportan un mayor sentido
de compromiso y pertenencia con la
organizacion. Mediante su programa
no financiero, ECLOF Colombia tuvo

un impacto en aproximadamente
240 personas en 2023. Es fundamen-
tal apoyar y promover las iniciativas
de los agricultores, asi como el empo-
deramiento de mujeres y jovenes en
areas rurales, ya que son la columna
vertebral de la economia local y deben
sobreponerse a numerosos desafios
para permanecer en las areas rurales.
ECLOF expresa su mas sincero agra-
decimiento por el apoyo financiero
brindado por Primate’s World Relief
& Development para este proyecto. «
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ENTREVISTA CON
SARAH GEISLER

RELIGIOUS COMMUNITIES IMPACT FUND
(RCIF)

RELIGIOUS
COMMLMITIES

FUND

«EL MODELO DE ECLOF ES
UNICO, YA QUE BRINDA APOYO
INTEGRAL A INSTITUCIONES
AUTONOMAS COMPROMETIDAS
CON SU MISION EN 12 PAISES. »

RCIF constituye una iniciativa conjunta de congregaciones
religiosas catodlicas que, fieles al Evangelio, consideran
que tienen la responsabilidad de emplear sus recursos
financieros como un ministerio para contribuir a superar
las desigualdades sociales y ambientales. RCIF invierte los
activos agrupados de las congregaciones en organizacio-
nes sin fines de lucro que trabajan en las desigualdades
econdmicas y la sostenibilidad en comunidades de todo el
mundo. Junto con las congregaciones y comunidades, RCIF
contintia el legado de inversién en desarrollo comunitario
que refleja los valores del Evangelio de justicia econ6-
mica, compasion, dignidad humana y cuidado ambiental.

¢ CUAL ES SU POLITICA DE INVERSION Y COMO
ABORDAN TEMAS COMO LA JUSTICIA ECONOMICA
Y/O LA JUSTICIA ECONOMICA PARA LAS MUJERES?

Al considerar una inversion, RCIF busca que la mayoria de
los beneficiarios de la organizacion sean mujeres y ninos
de bajos ingresos (a quién beneficia), que la organizacion
tenga diversidad de género y racial en la composicion de
su junta directiva, de gestion y de personal (quién lidera e
implementa), que los beneficiarios tengan oportunidades
para proporcionar retroalimentacion y orientacion en el
momento de disenar y mejorar los programas y servicios
de la organizacion (contribucion significativa que reconoce
el valor de la experiencia vivida y la dignidad humana),
y que las operaciones de la organizacion beneficien el
cuidado de la tierra.

¢ CUAL FUE LA RAZON POR LA QUE SU COMITE
DE INVERSIONES DECIDIO INVERTIR EN ECLOF?

RCIF viene invirtiendo en ECLOF desde 2014. El modelo
de ECLOF es unico, ya que brinda apoyo integral a ins-
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En sus 30 anos de trayectoria como inversora y experta, Sarah
Geisler se ha centrado en las finanzas para el desarrollo comuni-
tario, trabajando para aumentar el flujo de capital de impacto hacia
comunidades y personas desfavorecidas en EE.UU. y el Sur Global.
Motivada por la justicia social, Sarah ha logrado gestionar y movi-
lizar capital de inversién para causar un impacto en rubros como
vivienda, desarrollo econémico, inclusion financiera, agricultura
regenerativa, activos comunitarios y emprendimientos sociales.
En su rol de Directora Ejecutiva del Religious Communities Impact
Fund (RCIF), Sarah se encarga de perpetuar el legado de inversion
comunitaria de las hermanas catdlicas.

tituciones auténomas comprometidas con su mision en
doce paises, acompanando en materia de gobernanza,
financiamiento y desarrollo de capacidades. RCIF reco-
noce los valores que tienen en comun y el foco de la
labor de ECLOF en las mujeres, los jovenes, las zonas
rurales y los pequenfios agricultores desde el interior de sus
comunidades, que son vulnerables y suelen ser excluidas.
Asimismo, considera que el préstamo y el empoderamiento
fomentan el desarrollo humano mediante la solidaridad
y relaciones justas. La manera rigurosa en que ECLOF
recoge los datos, evalta las necesidades, la satisfaccion
y el impacto de los clientes nos infunde confianza en que
la organizacion valora los aportes y experiencias de las
personas a las que sirve.

¢, COMO PERCIBE SU COMUNIDAD LAS
INVERSIONES DE IMPACTO DIRECTO,
COMO LA QUE SE REALIZA CON ECLOF?

ECLOF es un socio clave en la cartera internacional de
préstamos de RCIF destinados a paises de bajos ingresos.
Asignar recursos para ayudar a las dreas del mundo que
mas lo necesitan, como lo hacemos a través de ECLOF, es
la mision a la que Jesus nos llamo : cuidar unos de otros.

¢ QUE MENSAJE LE DARIA A OTRA IGLESIA
O CONGREGACION INTERESADA EN INVERTIR
CON ECLOF?

Como una organizacion centrada en la fe y que pone la
fe en primer lugar, RCIF se siente honrada de unirse a
nuestras hermanas y hermanos de otras congregacio-
nes para invertir en la labor de ECLOF, que apoya a las
personas econémicamente mas desfavorecidas a través
de su red global de miembros.
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NUMEROS
CLAVE

AMERICA
LATINA

Individual
Grupal

Institucional

DATOS COMPOSICION DE
LA CARTERA GLOBAL

Mujeres
Jévenes
Rural

Agricultura

ALCANCE SOCIAL
DE LOS DESTINATARIOS




AFRICA DATOS COMPOSICION DE ALCANCE SOCIAL
LA CARTERA GLOBAL  DE LOS DESTINATARIOS

COMPOSICION DE ALCANCE SOCIAL
LA CARTERA GLOBAL DE LOS DESTINATARIOS




COLABORACIONES
EN RED

ECLOF Internacional ofrece a los miembros de su red
acceso a servicios de apoyo técnico para fortalecer
la capacidad institucional y ampliar la profundidad,
amplitud y alcance de la difusion, y a nuevos socios,
recursos y productos.
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ENERO

ECLOF International
organiza una sesion
de planificacion
estratégica para la
Junta, miembros del
personal y clientes
de ECLOF Sri Lanka.

MARZO
Participacion en la
reunion de la Junta
de ECLOF Republica
Dominicana.

FEBRERO

El Director de
ECLOF Internacional
se reline con

los miembros del
personal y la
gerencia de Kenia.

ABRIL

En la ceremonia de
inauguracion del
centro de negocios
y sede de ECLOF
Armenia con su
Junta directiva

y miembros del
personal.
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OCTUBRE

Cena entre ECLOF
Internacional y la
Junta y miembros
del personal de
ECLOF Filipinas.

NOVIEMBRE
ECLOF Internacional
se conecta con la
Junta, miembros del
personal y clientes
de ECLOF Ecuador.

NOVIEMBRE
ECLOF Filipinas
organiza una visita
de intercambio para
ECLOF Sri Lanka
sobre mejores
préacticas en
finanzas agricolas.

DICIEMBRE
Para la Direccion
y miembros del
personal clave de
ECLOF Filipinas,
ECLOF Internacional
realizé un taller
de planificaciéon
estratégicay
presupuesto
para 2024.
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DATOS DE
CONTACTO

AFRICA

ECLOF KENIA

Mary Munyiri

Directora ejecutiva
info@ECLOF-kenya.org
+254 07 21 34 46 99

ASIA

ECLOF ARMENIA - UCO

Tsolak Malkhasyan
Director ejecutivo
ECLOF@ECLOF.am
+374 60 37 30 60

AMERICA LATINA

ECLOF BRASIL - CEADe

Adelmo Bittencourt
Director ejecutivo
CEADe@CEADe.org.br
+55 71 33 27 20 21

ECLOF UGANDA

Prossy Zalwango
Directora ejecutiva
office@ECLOFuganda.com
+256 414 34 42 49
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ECLOF INDIA

Lidwina Cedric

Directora ejecutiva
ECLOF@ECLOFindia.com
+91 44 25 61 16 56

ECLOF MYANMAR

May Aye Shwe
Directora ejecutiva
myECLOF@gmail.com
+95 12 30 42 76

ECLOF COLOMBIA

Maria Victoria Aguirre B.
Directora ejecutiva
info@ECLOFcolombia.org
+57 13 23 14 21

ECLOF REPUBLICA DOMINICANA

William Jimenez Santos
Director ejecutivo
direccion@ECLOF.org.do
+1 809 333 52 73

ECLOF FILIPINAS

Liza Eco

Directora ejecutiva
ECLOFphils@gmail.com
+63 24 59 97 12

ECLOF SRI LANKA

Soundaram Thacis Thoumiyan

Director ejecutivo
ECLOF@eureka.lk
+94 11234 34 70

ECLOF ECUADOR

Mariela Lépez

Miembro del Comité Ejecutivo
eclofecuador@eclof.org.ec
+593 987 467 933

ECLOF JAMAICA

Everton Butler

Director ejecutivo
ECLOF_jamaica@yahoo.com
+1 876 754 67 73
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ECLOF INTERNATIONAL T. +41 2279163 12
Chemin du Pommier 42 F.+4122 7102005
1218 Le Grand-Saconnex office@ECLOF.org
Suiza

www.eclof.org




